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Dalgalanma (fluctuations): Fiyatlarda yaşanan iniş çıkış. Dalgalanmanın piyasanın kendi işleyişinden kaynaklanan ve serbest piyasa koşullarında ekonominin daima dengeye kavuşacağı kabulüne karşılık, dalgalanmanın ya​rattığı sorunların kriz olarak tanımlanması ve kapitalizmin kendi işleyişinin kriz üreten bir yapı olduğu Sismondi’den beri dile getirilmiştir.

      Dalgalanmanın mevcudiyeti kabul edilip toplu durum içine alındıktan sonra, dalgalanma nedenlerini saptamaya çalışan bu nedenleri gü​neş lekeleri olarak saptamaya kadar varan birçok kuram üretilmiştir. Dalgalanma art arda gelen canlanma, yükselme, buhran ve durgunluk dö​nemleri olarak tanımlandıktan sonra, iktisat ta​ri​hinde dalgalanma evrelerini açıklayarak nedenlerini saptamaya çalışan iktisatçılar, süre çalışmaları da yapmışlar ve bugün kendi adlarıyla anılan devrelerde saptamışlardır

      Dalgalanmanın, mekanik açıklaması, kapitalizmin klasik dönemi kabul edilen tekelcilik ve emperyalizm öncesinin özellikle alman Marksistlerince krizlerin zaman olarak ta görülebilir ve dolayısıyla kapitalizmin sonunun hesaplanabilir olduğuna kadar varmıştır. İktisadi yapının birçok alanında eşzamanlı olarak görülen ini çıkışlara işaret eden ve birbiri peşi sıra gelen genişleme ve daralma dönemleri ola​rak tanımlanan iş çevrimleri kuramları, Büyük Bunalımdan sonra liberal ekonominin itibarsız​laşması ve Keynesçilikle devlet müdahalesini geçerlilik kazanmasıyla çalışma alanlarından bi​rini oluşturmuş ancak, Schumpeter’in yaptığı çalışmalar ve sınıflamaya karşılık, tatmin edici açıklamalar getirilmemiştir. Klasik dalgalanma kuramları anlamında değilse de krizleri sermaye birikim sürecinin evreleri olarak açıklayan ve kazanan ve kaybedenlere sı​nıfsal ve siyasal ya​pılanmanın etkisini çözümleyen Marksist iktisattır. (Emiroğlu, Danışoğlu, Berberoğlu, 2006 ss 159  - 160)

Darboğaz (bottleneck) : Darboğaz terimi pi​yasalarda üretimin, kredilerin, döviz imkânları​nın, sürümün, hammadde arzının ve malzeme stoklarının ihtiyaç seviyesi altına düştüğü sıkıntılı durumları ifade eder. En çok rastlanan darboğaz tipi, üretimi artırmak gerektiği vakit, faktörler piyasasında karşılaşılan arz talep dengesizlikleridir. Darboğaz genlikle geçici bir durumdur. Fiyat ayarlamaları ikame tedbirleri ve faktör kaydırmaları sayesinde arz talep dengesizlikleri giderilebilir. Piyasada her an dar​boğazlar belirebilir. Fakat hızlı gelişme devreleri, darboğazlara çok defa müsait bir or​tam teşkil eder.

        Hızlı gelişme devrelerinde;

           *Bazı işkollarının tam çalışma düzeyine erişmesine karşılık, bunlarla ilgili diğer faaliyet dallarında boş kapasitenin devam etmesi 

           *Döviz sıkıntısı nedeniyle ithalatın iyi iş​lememesi

           *Fiyatlar ile ücretlerin birbiriyle ahenkli olmaması

  *Bankaların piyasa şartlarındaki değişik​likleri geç algılaması 

           *Tasarrufları yatırım alanlarına intikal et​tirecek kanalların tıkanıklığı

           *Mikro ve makro düzeyde iktisadi planlama hataları 

Darboğaza neden olabilir. (Milliyet, 1988, s.186)
David Ricardo (1772 – 1823) : Hollanda asıllı Yahudi bir ailenin 17 çocuğundan üçüncüsü olarak 18 Nisan 1772'de Londra'da doğdu.
Hollanda'daki kısa bir eğitim döneminden sonra, 14 yaşında, borsa simsarı olan babasından banka ve kambiyo işlerinin in​celiklerini öğrenmeye başlamıştır Fakat hayatına bir borsacı olarak devam etmemiştir, Adam Smith'in "Ulusların Serveti" isimli eseriyle tanış​ması onda iktisat a karşı bir ilgi uyandırmış so​nunda borsayı bırakıp ekonomi ve siyasetle uğ​raşmaya başlamıştır. Borsa ile ilgilendiği dönemde iyi bir mal varlığına da sahip olmuştur. 1817 senesinde kendisine ün kazandıran eseri "Ekonomi Politik ve Vergi Prensipleri"ni yayımlamıştır. 1819'da İngiliz parlamentosuna gi​rer.

      Diğer klasik iktisatçılar gibi Ricardo da hep uluslararası ticarette her türlü müdahaleyi reddetmiştir. Dış ticarette geliştirdiği "Mukaye​seli Üstünlükler Teorisi" büyük ilgi uyandırmış​tır. Ricardo James Mill'in yakın arkadaşların​dandı. Jeremy Bentham ve Thomas Malthus da arkadaşlarındandır. 51 yaşında Gatcombe Park'ta ölmüştür.

      Klasik İktisat Okulunun kurucularından ve en önemli temsilcilerinden biridir. Ricardo'ya göre ekonominin temel sorunu, gelirin bölüşümsünü düzenleyen yasayı ortaya koymaktır. Toplumsal hâsıla; rant, kar ve ücret olarak toprak sahipleri, girişimci ve işçiler arasında bölüşülür. Bölüşüm sorunu ekonomik büyüme teorisiyle iç içedir.    

       Ricardo’nun uzun dönemli büyüme teorisi, kar oranlarının giderek düşeceğini ve ekonomi​nin sonunda tam bir durgunluğa ulaşacağı sonucuna varıyordu. Ona göre kar oranlarındaki düşme, toprak sahiplerinin rantlarının artması sonucunda ortaya çıkar. Ücretler ise nüfus artışı nedeniyle her zaman asgari düzeyde oluşur. Ricardo Büyüme Modeli, iki ilkeye dayanmak​tadır. Birinci ilke, toprak sahiplerinin toplam hâ​sıladan aldıkları payın (rant payının) açıklanma​sına yardım eder. İkinci ilke toplam hâsıladan geri kalan kısmın ücret ve kar olarak nasıl dağıtılacağını belirtir. Büyümeyi durdurup eko​nomiyi durgunluğa sokacak mekanizma top​lum​daki üç sınıfın (emekçi, girişimci, toprak sa​hibi) gelir dağılımından aldıkları payların değişimidir. Ricardo Modelinin temel varsayımları büyüme tecrübelerine uymamakta​dır. Ricardo, uluslararası ticaret konusunda, kar​şılaştırmalı te​orisi adıyla anılan bir teori geliştirdi. Bu teori, her ülkenin göreli olarak dü​şük maliyetlerle ürettiği ürünlerde uzmanlaşma​sını öngörür.   

       Ricardo, değer sorunuyla da ilgilenerek de​ğeri belirleyen şeyin, malın üretiminde kullanılan emek olduğunu savundu. O dönemde yükselmeye başlayan sanayi burjuvasını, kapitalist gelişmeye engel olmaya başlayan top​rak sahiplerine karşı savundu. Oldukça soyut olan modelleri, kendisinden sonra gelen ekonomistler tarafından değişikliğe uğratıldı ya da aşıldıysa da Ricardo, ekonomi bilimini ilk kez sistemleştiren düşünür olarak önemini korudu. (wikipedia. org, 2007)

Deflâsyon (deflation) : Bir ekonomide mal ve hizmet arzının talebi aşması üzerine fiyatlar ge​nel düzeyinin düşmesidir. Belli bir sektördeki fi​yat düşüşü yâda enflasyon oranında azalmadan farklı olarak, genel fiyat düzeyinin mutlak olarak düşmesine deflâsyon denir. Tarihte en önemli örneği 29 krizidir. BU tarihlerden önce çeşitli ülkelerde zaman görülmekle birlikte 29 krizinden sonra tüm ülkelerde anti-enflasyonist keynesyen politikaların da uygulanması ile bir​likte bir daha yaşanmadı.

       Deflâsyon sırasında fiyatlar genel düzeyi, milli gelir, toplam üretim, toplam hâsıla ve top​lam istihdam düşer. Deflâsyonun milli gelirde reel artışlarla yaşandığı dönemlerde olmuştur. Böyle bir ortamda durgunluk zararlı sayılmaz ama bu durum istisnaidir. Genellikle talepte sert bir düşüş, üretimde atıl kapasite, para arzında da​ralma ve yaygın bir işsizlik şeklinde yaşanır. Gelirin yetersizliği nedeniyle talep düşer. Bu du​rum fiyatların düşmesine yol açar. Fiyatların daha da düşeceği beklentisi tüketimin ertelen​mesi eğilimini güçlendirir. Firmalar fi​yatları daha da düşürür. Fiyatların düşmesi fi​yatların reel faiz yükünün daha da ağırlaşmasına neden olur. Yükselen reel faizlerin ödenmemesi firmaların ve veya bankaların iflasına yol açar. İflaslar işsizliğin daha da artmasına, dolayısıyla gelirin ve talebin daha da düşmesine yol açar.

       Deflasyonist eğilimleri gidermenin yolu toplam talebi artırmak için piyasalara müdahale etmektir. Toplam talebi artırma yolları çeşitli ül​kelerde iktidarların eğilimine göre değişmekte​dir. Özel istihdam projeleri geliştirmek, kamunun sosyal harcamalarını artırmak, büyük altyapı projelerine girişmek, silahlanma harcamalarını artırmak hatta savaş yapmak gibi.

      Deflâsyonu yaşayan ülkelere örnek vermek gerekirse ABD işsizlik 1929 =%3,2, 1933= %24,9, İngiltere 1930–38= %15,4, Fransa =%10,2, Almanya= %21,2

      Üretimin azalması ve işsizliğin artması krizi tetikler. ABD’de Roosevelt ekonomiyi durgunluktan kurtarmak için New Deal planını uygulamaya koymuştur. (wikipedia. org, 2007 )

Değer teorisi (theory of value) : Bir eşyanın özgül değeridir. Eğer parasal koşullarla tanımlanırsa değer fiyatı belirler. Aristo’dan beri kullanım değeriyle değişim değerini ayırt etmek gelenek haline gelmiştir, Kullanım değeri bir malın özgül kalitesi değil, beşeri istekleri karşılama kapasitesidir. Bir malın değişim değeri bir diğer malla değiştirilme kapasitesidir. Eğer bir sabit mal-para koşullarında değerlendirmek gerekirse iki malın değişim oranı o malların nispi fiyatıdır.

      Klasik ekonomide kullanım değeri bir malın değişim değerine sahip olmasının ön koşuludur. Bir malın üretilmesi yâda değiştirilmesi için, bir faydaya yâda faydalığa sahip olması gerekir. Bir malın değişim değeri o malın ücret, kar ve getirim gibi üretim maliyetleri tarafından belirlenir. Adam Smith bir malın fiyatını, üretim maliyetinin malın doğal fiyatını belirlediği ve onun etrafında kısa vadeli talep değişmelerinin cari fiyatları dalgalandırdığını ileri sürerek açık​lamıştır. David Ricardo değerin emek teorisin​den bahsetmektedir. Bir malın değeri onun üre​timi için gerekli emeğin nispi fiyatına bağlıdır. Bununla birlikte Ricardo için değer teo​risi bir nispi fiyat teorisi değil ve fakat gelir bö​lüşüşünün açıklanmasının anahtarıdır

      19.yy ‘in sonlarında Neo klasik iktisatçılar özgül değer yerine piyasa fiyatının belirleyicileri üzerinde durmuşturlar.
Neo
klasikler kendilerinden öncekilerin aksine, bir değişim değeri teorisi geliştirerek bir malın faydası üze​rinde yoğunlaşmıştır. Fiyat değişim değerinin sebebi ve kaynağı olan son birim yararı tarafından belirlenmiştir. Alfred Marshall piyasa fiyatının her ikisi de fayda prensibinden türetilen arz ve talebin karşılıklı davranışları tarafından belirlendiğini ileri sürmektedir. Böylece değer teorisiyle özgül değer araştırmasından ziyade kıt kaynakların özel kullanımlara tahsis teorisi ol​muştur. Modern teori bu düşünce çizgisini tek fayda prensibi yerine, tüketici (talep) için fayda, üretici için kar maksimizasyonu gibi iki güdüye ikame ederek daha ileriye taşımıştır. Yalnızca Marx’ın izleyicileri kar yâda artı değer teorisi içinde değerin emek teorisini geliştirerek değer teorisini fiyat belirleme teorisinden ayrı tutmuşlardır. ( Parasız, 1999,  s.112)
Dengeli büyüme (Balanced Growth) : Bir ekonomide bütün sektörlerin birbiriyle uyumlu olarak geliştirilmesine dayanan bir büyüme mo​deli. Bu modelde amaç hiçbir sektörde bir darboğaza yâda aşırı üretim durumuna yol açmadan ekonomik faaliyetleri geliştirmektir. Bu dengenin sağlanması içinde eldeki yatırım fonlarının, sektörler arasında dengeli bir biçimde dağıtılması gerekir, Diğer bir deyişle, dengeli büyüme modelinde yatırımlar, birbirinden bağımsız değil, tersine birbiriyle uyumlu yatırım paketi biçiminde yapılmalıdır. Belli bir üretim artışı sağlamak için, her sektöre ne ölçüde yatırım yapılması gerektiği ise input- output tabloları yardımıyla belirlenebilir. Dengeli bü​yüme modelinde örneğin, yeni bir demir çelik fabrikasının kurulması, demir cevheri üretiminin, ulaşım hizmetlerinin, makine sanayisinin de ge​liştirilmesini gerektirir. Sektörler bu şekilde bir​birine bağımı olduğu için dengeli büyüme ile ik​tisadi planlama daima el ele gider. Dengeli bü​yüme modeli dinamik Karşılaştırmalı Üstünlük teorisine ters düşer. İçe dönük sanayileşme stra​tejileri do modele dayanır.          ( Seyidoğlu, 2002, s.112)
Dengeli büyüme oranı (Balanced Growth Ratio) : Her dönem cari üre​timdeki artışın ΔYt ekonominin o dönem kapasite çıktısındaki artışa ΔYp eşit olacağı bir büyüme oranı vardır. ΔYt = ΔYp olmasını sağla-yan bu büyüme oranına dengeli büyüme oranı denir. Öte yandan eğer her dönem [image: image1.wmf]p
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 olarak kalırsa aynı şekilde her dönem Yr=Yp ola-caktır. Böyle bir durumda toplam cari çıktı top- lam potansiyel çıktı kadar hızlı büyüyecek ve zaman içinde bir denge yolu hasıl edecektir.
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 aynı şekilde denge oranıdır.

        Eşitliğin sol tarafı belli bir dönemde toplam gerçekleşmiş üretim oranını göstermektedir. Bu aynı zamanda toplam harcamadaki artışa eşit ol​duğundan ekonominin talep yanı olarak da dü-şünülebilir. Eşitliğin sağ tarafı belli bir dönemde ekonominin prodüktif kapasitesindeki artışı gös-termektedir. Dolayısıyla ekonominin arz yanını işaret etmektedir.

        Kolayca görüleceği üzere eşitliğin her iki yanında yatırım değişik biçimde yer almaktadır. Eşitliğin sol tarafında net yatırımdaki artış ya da herhangi bir dönemdeki yatırımla bir önceki dö-nemdeki yatırım arasındaki fark gözükmektedir. Net yatırımdaki bu mutlak değişmeyle çarpan katsayısının çarpımı toplam üretimdeki değişme-yi belirlemektedir. Buna karşılık, denklemin sağ tarafında belli bir dönemde net yatırımdaki de-ğişme değil fakat toplam net yatırım görülmekte-dir. Bunun nedeni, belli bir dönemdeki toplam net yatırım çarpı sermayenin ortalama prodükti-vitesi prodüktif kapasitedeki değişmeyi belirle-mesidir.

        Bu eşitliği; her iki yanını s ile çarpıp l ile bölerek çözebiliriz.
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Eşitliğin her iki yanını l ile böldüğümüzde 
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       Bu şekliyle eşitliğin sol tarafı, net yatırı-mın arzulanan (planlanan) büyüme oranını vermekedir.eğer cari çıktının potansiyel üre-tim kadar hızlı yükselmesi gerekiyorsa, yatı-rımın büyüme oranı s
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 kadar, yani marjinal tasarruf eğilimiyle sermayenin prodüktivi​tesi-nin çarpımı kadar olmalıdır.

      Δl ile çarpanın çarpılması ΔY’ yi Δl’ dan daha büyük yapmakla birlikte, cari çıktının büyüme oranının 
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olması ge-rektiğini görebiliriz. Dengede ΔYr =ΔYp ve ΔYp=
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 yazılabilir. Burada g=büyüme oranı, v=sermaye-hasıla oranını(sermaye katsayısı) göstermektedir. Cari çıktının potansiyel çık-tıya eşit kalması için cari çıktı ve yatırımın büyüme oranı marjinal tasarruf eğilimi ve sermayenin prodüktivitesi tarafından belirle-nir. Tasarruf oranı ne kadar yüksekse arzula-nan (planlanan) büyüme oranı o kadar büyük olacaktır (yada tersi), öte yandan sermayenin prodüktivitesi ne kadar yüksekse, arzulanan (planlanan) büyüme oranı da o kadar büyük olacaktır. (Parasız, 2003, ss.92–93)

Dengesiz büyüme (Unbalanced Growth): Bir ekonomide tüm sektörlerin değil, eldeki yatı​rım fonlarıyla bir yâda birkaç sektörün geliştirilmesiyle ekonomik büyümenin sağlanmasını öngören model. Bu yaklaşım, az​gelişmiş bir ülkenin olanakları dışında kalacak kadar büyük yatırım fonları gerektirir. O nedenle buna alternatif olarak, azgelişmiş bir ülkenin, elindeki sınırlı yatırım kaynaklarıyla belirli sek​törler üzerinde yoğunlaşan dengesiz büyüme modelleri uygulaması savunulmuştur. Geliştiril​mesine karar verilecek sektörler genellikle ihra​cata yönelik faaliyet alanlarıdır. Böylece ülke Karsılaştırmalı Üstünlüklere sahip olduğu anlarda üretim artışını özendirecek ve bu malların ihracatından aynı zamanda ihtiyacı olan döviz gelirlerini sağlayacaktır. Dengesiz büyüme modeline göre, ekonominin kritik sektörlerinde başlayan büyüme, endüstriler arası ileri ve geri bağlılıklar dolayısıyla giderek diğer sektörlere yayılacaktır.  ( Seyidoğlu, 2002, s.112)
Dengeli kalkınma (balanced development) : Dengeli kalkınma modeli ilk olarak Friedrich List tarafından ele alınmıştır. Daha sonra Allen Young, Rosentier-Rodan, Nurkse, T.Scitovsky ve A. Lewis tarafından geliştirilmiştir.

      Dengeli kalkınma modelleri, gelişmekte olan ekonomilerde bütün kesimler arasında birlikte ve aynı zamanda dengeli bir gelişme sağlanarak tü​ketim ve üretim arasındaki ilişkilerin denge du​rumuna gelmesini göstermektedir. Azgelişmiş ülkelerde üretim faktörü nispi olarak kıt olduğu için kaynakların dağılımında piyasa mekaniz​ması yetersiz kalmaktadır. Dengeli kalkınmayı savunlar bu temel görüşten hareket ederek üretimi ve tüketimi karşılıklı bağımlılık ilkesine dayandırırlar. Buna göre her kesimin dengeli bü​yümesi için, üretimine Pazar bulması ve gelir ar​tışlarının talepte yaratacağı gelişmenin dikkate alınması gerekmektedir. Böylelikle tarımsal hammaddelerle sanayi ürünleri, sermaye mallarıyla tüketim malları vb. arasında denge kurulması sağlanacaktır.

      Dengeli kalkınma modelini ılımlılık derecesine göre üç ana başlıkta toplayabiliriz:

a)   Yatırımların ekonominin bütün kesimlerinde, aynı oranda büyüme hızı sağlayacak şekilde da​ğıtılması

b)   Bütün kesimlerde eşanlı büyüme sağlanması

c) Yatırımlarda toplam arzın artan gelir tarafından massedilecek şekilde kesimler arasında dağıtılması 

      Örneğin, dengeli kalkınma için ılımlı bir model öneren R.NURKSE, çok sayıda kesime yatırım yapmayı önermektedir. R.Nurkse, az ge​lişmiş ülkelerde satın alma gücünün ve sermaye birikiminin yetersiz olması nedeniyle yatırımla​rın sınırlandığını belirterek, kalkınmayı pazar büyüklüğünün yatırımlara bağlılığı ile açıklamaya çalışır.

      Az gelişmiş ülkeler enflasyonist yapıda bir ekonomiye sahip olduklarında, para arzını artırarak halkın satın alma gücünü yükseltmek bu ülkelerde fiyatların artmasına yol açmaktadır. Buna karşılık gelirlerin asgari bir yasam sağlayacak kadar düşük olmasıyla sanayi mallarına olan talebin düşmesine neden olmaktadır.

       Piyasa hacmini üretim kapasitesi belirler Kapasite arttıkça reel gelir yükselir ve piyasa genişler. Diğer taraftan kişi başına üretim kapasitesini göstermesi açısından ülke nüfusu piyasa genişliğinin belirlenmesinde önemli bir unsurdur.

      Fakirliğin kısır döngüsü bu ülkelerde az ge​lişmişlik dengesi” adıyla statik bir yapı oluşturur. Nurkse modelinde, değişik sanayi kollarına yatırım yapılarak piyasanın dinamik bir şekilde büyümesini sağlamaktadır.

      Piyasanın bu yolla genişlemesi sonucunda, farklı alanlarda çalışanların birbirlerinin ürettiği mallara talep yaratmasıyla, ekonomideki talep sorunu kendiliğinden çözülmektedir. Talep ye​tersizliği önlenen ekonomide yeni yatırım olanakları ortaya çıkarken, piyasanın da kendiliğinden büyümesi sağlanmış olmakta ve böylelikle kısır döngü ortadan kalkmaktadır.  (Arda, 2002, s.178 – 179)
Dengesiz kalkınma (Unbalanced development ) : Dengesiz kalkınmaya ilişkin kuramlar, dengeli kalkınma konusundaki görüşlerin alternatifi sayılırlar. Dengeli kalkınma görüşü içindeki farklılıklara benzer biçimde, dengesiz kalkınma hakkındaki görüşlerde de bazı ayrılıklar vardır. Dengesiz kalkınma kuramları genellikle şu iki nokta üzerinde dururlar:

· Bazı koşullarda, dengesizlik iktisadi kalkınmayı hızlandırabilir.

· İktisadi kalkınmayı gerçekleştirmek üzere, kimi zaman dengeden vazgeçilir. 

      Buna göre dengesiz kalkınma kuramlarının dayandığı temel ilke şöylece açıklanabilir: Azgelişmiş ülkelerin kalkınması durgun, yumuşak bir biçimde gerçekleşmez. Ekonomide esasen mevcut olan bilinçli olarak yaratılacak dengesizliklerle uyarılacak sıçrama ve dalgalanmalar, dinamik bir kalkınma ortamı ha​zırlar. Oysa dengeli kalkınma, tamamlaşmalar ve uyumlaşmalar sonucunda, ekonomiyi statik bir duruma getirir, ekonominin büyüme hızını düşü​rür.

      Öte yandan azgelişmiş ülkelerde, iç pazarın genelikle dar olması, dengeli kalkınma görüşüyle bağdaşmaz. Örneğin sanayide, tamamlaşmalara katı bir biçimde uyulması, işletmelerde uygun değer ölçeğin altında kalmasına yol açar böylece kaynak israfı oluşur. Bu görüşe göre iç pazarın darlığı yanında. Finansman kaynaklarını yetersizliği ile teknolojik düzeyin geriliği de, dengeli kalkınma açısından olumsuz etkenler olarak kabul edilir.

       Dengesiz kalkınma görüşü, azgelişmiş ül​kelerde piyasa ekonomisinin önderlini ve etkinliğini kabul eder. Dengeli kalkınma kuramındaki planlı kalkınma stratejisine karşılık, dengesiz kalkınma yolunun planlamayı ve kamu etkinliğini en alt düzeye indirmeyi önerdiğini söyleyebiliriz. ( Han, Kaya, 2006, ss. 211 – 212)

Dengesiz gelir dağılımı (Unbalanced İncome distribution): Kişi başına düsen gelir rakamı, basit bir ortalama olması nedeniyle gerçek gelir dağılımı hakkında pek fazla bilgi vermez. Gelir dağılımını ölçmek için çeşitli yöntemler kullanılır. Gelir dağılımı konusunda bir fikir vermesi bakımından, en üst gelir grubunu oluşturan nüfus ile geriye kalan nüfusun toplam gelirdeki paylarının karşılaştırılması ye​terlidir. 

       Pazar ekonomisinin temel olduğu her ekonomik düzende, mekanizmanın işleyişi ge​reği, esasen belirli bir gelir dengesizliği vardır. Bununla birlikte dengesizlik, azgelişmiş birçok ülkede özelikle büyüktür. Ülkedeki sosyal içerikli yasa ve düzenlemelerin yeterince işlevsel olmaması bunun en önemli nedenidir.

       Gelir dağılımındaki dengesizliğin boyutu, bir ülkenin aynı zamanda kalkınma derecesi hakkında bilgi verir. Bir ülkenin yoksulluğu yâda azgelişmişliği oranında, gelir dağılımındaki adaletsizliği de artmaktadır. Günümüz gelişmiş ülkelerinde ise gelir dağılımındaki dengesizlik giderek azalma eğilimi göstermektedir.

      Gelir dağılımına ilişkin istatistiksel verilere göre, azgelişmiş ülkelerin zengini çok zengin, fakiri ise çok fakirdir. İki grubun arasındaki boşluk, dengeli sosyal yapıya sahip ülkelerdeki gibi orta sınıla doldurulamamıştır. Öte yandan ekonomin iki özel kesiminden tarımsal kesimde kişi başına düşen gelir, tarım dışı kesime göre daha düşüktür. Ayrıca tarımsal kesimin kendi içindeki dengesizlik oldukça belirgindir. ( Han, Kaya, 2006, ss.13 – 14 )
Gelir dağılımı eşitsizliği ölçütleri: Başlıca üç grup altında değerlendirilir.

         Objektif Ölçütler: gelirlerin birbirlerinden veya ortalama gelirden farklarını istatistiksel öl​çümlerini kullanarak eşitsizlik derecesini saptayan ölçütlerdir. Örneğin, Aralık, Göreli Ortalama Mutlak Sapma, Varyans ve Değişme Katsayısı, Logaritmik Standart Sapma, Logaritmik Sapmaların Ortalaması, Gini Katsayısı, Kuznets Katsayısı, Genel Entropi Öl​çütleri ve Theil Endeksi gibi.


      Normatif Ölçütler: Gelir dağılımı oranlarına ek olarak sosyal refah anlayışı doğrultusunda fayda fonksiyonunu da göz önüne alan ölçütlerdir. Örneğin, Dalton Ölçütü, Atkinson Endeksi gibi.


     Statik Eşitsizlik Ölçütü: Gelir dağılımını sta​tik ölçütler kullanarak grafiksel bir biçimde gösteren ölçüttür. Örneğin, Lorenz Eğrisi gibi… (tuik.gov.tr, bozdağ, 2007, s.24)

Demografik geçiş teorisi (Demograpic transition): Ekonomik ve sosyal değişimin nü​fus artışını üç evrede etkilediğini belirtmektedir.

       1. Aşama: Doğum ve ölümler yüksek ve nü​fus yavaş artmaktadır. Nüfus artışı durağan yâda düşük hızlardadır. Ölü oranının yüksek olması iklim koşullarının kötü olması, doğal afet, savaş gibi nedenlere bağlıdır. Toplumsal yapı küçük şehir devletleri, kabileler, boylar gibi dışa kapalı kendi kendine yeter durumdadır. Tarım, sanayi, eğitim ve sağlık da ilkel bir yapı vardır

      2. Aşama (Nüfus patlaması evresi): Toplum sağlığı düzeyi yükselirken ölümler azalmaktadır. Doğum oranı yüksekliğini sürdürmektedir. Nü​fus çok hızlı artar ve ortalama yıllık% 3 değerlerindendir. Her 25 senede nüfus iki katına çıkar. Tarımsal üretimde teknolojik gelişmeler baş göstermiştir

      3. Üçüncü evrede ise doğumlar giderek ölümlere yaklaşır ve nüfus artışı yavaşlar ve du​rur.

      Bu kuram Avrupa toplumlarında yapılan gözlemlerin sonucudur. Demografik Geçiş sıra​sında bebek ölümlerindeki azalımla belirgin ko​relâsyonu olan etmen eğitim ve kadınların ekonomik bağımsızlığıdır
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Gelişmekte olan ülkelerin gösterdiği demografik geçişler Batı Avrupa deneyiminden oldukça farklıdır. Günümüzde birçok az gelişmiş ülkedeki doğum oranları, Batı Avrupa’nın endüstri öncesi doğum oranlarından daha yüksektir. Bunun temel nedeni kadınların çok genç yaşta evlenmeleridir. Buna bağlı olarak so​nuçta, nüfus artışına hız kazandıracak hem aile sayısı artmakta hem de kadınların çocuk doğurmak için önlerinde çok uzun zaman olmaktadır.1940’lı özellikle 1950 ve 1960’lı yıllarda birçok gelişmekte olan ülkede demografik geçişin 2. aşamasının başladığı bir gerçektir. Gelişmiş ülkelerden transfer edilen tıp ve halk sağlığı konusundaki teknolojilerin uygulanması etkisini göstermiş ve ölüm oranları Avrupa’nın 19.yy de gerçekleştirdiklerinden daha hızlı bir şekilde düşmeye başlamıştır. Ölüm oranlarını düşmesi sonucu nüfus patlaması ya​şanmıştır. Nüfusta dengesizlik durumu, yani nü​fus patlaması 2. aşamanın temel özelliğidir.

      Gelişmekte olan ülkelerde 3. aşama ile ilgili sağlıklı değerlendirmeler yapabilmek için bu ül​keleri geniş ölçekli iki gruba ayırmak gerekir. Bu gruplar A ve B grupları olsun. Bu grupların de​mografik geçiş sürecinde izledikleri yol aşağıdaki şekilde gösterilmiştir. A grubunu oluşturan ülkelerde, hayat şartlarının iyi bir şe​kilde iyileştirilip geniş kitlelerin faydalanması sağlandığından ölüm oranları binde 10’un altına düşmüştür. İyileştirmelerin aynı şekilde doğum oranlarının da etkilemesi sonucu doğum oranları da binde 30 hatta 20’nin altına düşmüştür. A grubunu oluşturan ülkelere örnek olarak Tayvan, Güney Kore, Kosta Rika, Çin, Küba ve Sri Lanka verilebilir. Bu ülkelerin, nüfus artışını dü​şük oranlara indirgediklerinden demografik geçi​şin 3. aşamasına girdikleri bir gerçektir.
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      Diğer taraftan az gelişmiş ülkelerin çoğu B grubunda yer almaktadır. Bu ülkelerde, büyük oranlı kitlelerin halen yoksulluk sınırının altında olması ve geri kalan toplumun da hayat standartlarının düşük olması nedeniyle ölüm oranlarının düşürülmesinde, diğer gelişmekte olan ülkelere oranla daha az başarı sağlanabil​miştir.

      Bütün ülkeler az yada çok ölüm oranlarını azaltma konusunda mesafe kat etmişlerdir. Dün​yadaki en yüksek ölüm oranları binde 20’ler dü​zeyinde olan Sahra Altı Afrika’da olmakla bir​likte, söz konusu oranlar demografik geçişin ilk aşamasındaki değerlerden daha düşüktür.       2000’li yılların başında ağırlıklı olarak birçok ülkenin demografik geçişin ikinci aşamasının sonuna yaklaştığını, geri kalanlarında 3. aşamanın ilk safhalarında olduğu söylenebilir.

      Dünya bankası projeksiyonuna göre birçok gelişmekte olan ülke 2020 yada 2040 yılından önce nüfusta değişimi sağlayacak oranları yakalayamayacaktır. Nüfusta değişimi sağlayacak oran ise, kadınların ortalama bir ço​cuk sahibi olabilecek kadar geç evlenmeleri, yada bu düşünceyi taşımalarıdır. Diğer taraftan gelişmekte olan ülkelerin birçoğunun 2075 yada 2175 yılından önce durağan nüfus yapısına ulaşmaları mümkün gözükmemektedir.   (Berber, 2004, ss.222-228)    

Devalüasyon
(Devaluation) : Sabit kur sis​temlerinde ödemeler bilânçosu açık veren ülkenin hükümetçe alınan bir kararla, ulusal pa​ranın dış satın alma gücünün düşürülmesidir. Bu yolla ithal malları pahalılaşırken yerli malların fiyatı da aşağı çekilmiş olur. İhracatta artış sağ​lanmasına karşın aynı yabancı para karşılığında daha çok ürünün değiştirilmesi ulusal ekonomi için sömürülmesi anlamındadır.

      Bir ülkenin milli para biriminin yabancı pa​ralara karşı değerinin indirilmesidir. Bu indirim; sabit kur politikasında, çeşitli dönemlerde hükümetçe iradi olarak yapılabileceği gibi, para değerinin arz ve talebe göre belirlendiği para sistemlerinde dalgalanma sonucu otomatik ola​rak da gerçekleşebilir. Devalüasyona genellikle yurt içi enflasyon nispetinin, yabancı ülkelerin​kinden fazla olması sonucu gerek duyulur.

      Eski Yunan ve Roma'da devalüasyon, paranın temsil ettiği maden miktarının azaltılması yoluyla gerçekleştirilmekteydi. Belli bir altın ve gümüş miktarından basılan sikke miktarının çoğaltılması, para değerinin düşürülmesi sonucunu doğurmaktaydı. On doku​zuncu yüzyılda ise kâğıt para miktarının arttırılması sonucu meydana gelen enflasyon, iç fiyatların artışı ve banknotların altına tahvil kabi​liyetini yok ederek, para değerinin düşüşüne yol açmıştır. Böylece milli para biriminin karşılığı kabul edilen altın miktarı indirilmiş ve kambiyo kurları da buna göre ayarlanmıştır. Günümüzde, madeni para, altın para sistemi olmadığından yerli para biriminin değerinin düşülmesine, iç fi​yatların yükselmesi sonucu elde edilemeyen döviz gelirleri dolayısıyla girişilmektedir. Başlıca ihracatı teşvik etmek için yerli para bi​rimi değeri, belli bir yabancı para esas alınmak suretiyle ayarlanmaktadır. Ancak bu tür bir uy​gulamanın başarılı olabilmesi için, devalüasyon sonrası iç fiyatların artışının önlenmesi, yabancı ülkelerin ithalat kısıtlamalarına başvurmaması gerekmektedir. 

      Türkiye'de 1946, 1958 ve 1970 yıllarında is​tikrar programları çerçevesinde büyük devalüasyon yapılmıştır. 1977–1980 arası belirli aralıklarla yapılan devalüasyonlar o tarihten bu yana günlük ayarlamalara dönüşmüştür. Ne var ki, kambiyo denetimi hala geçerli olduğundan günlük ayarlamalar, para değerini piyasa şartlarına göre serbestçe belirlenmesi anlamına gelmemektedir. Türkiye'de para birimi düşürülmesi işlemi, Türk Lirası'nın Amerikan Doları karşısındaki değerine göre yapılmakta ve çapraz kurlar, dolara göre belirlenmektedir. 

      Devalüasyon niçin yapılır? Öncelikle ifade etmek gerekir ki, ödemeler dengesi (Dış Ticaret Bilânçosu) açıklarını kapatmak için mümkün kur politikalarından biri olan devalüasyon denen ve yukarıda tarif edilen bu iktisat politikası aracı; ekonomik olduğu kadar politik tartışmalara da alet olmuştur. Bu sebeple devalüasyon niçin ya​pılacağına temas etmek faydalı olacaktır. Devalüasyon genel olarak dış ticareti açık veren bir ülkede idari düzenlemelerle fazlaca değerlenmiş durumda tutulan (suni olarak) kuru, denge kuru seviyesine çıkarıp, dış ödemelerin dengeye getirilmesi, dolayısıyla döviz rezervlerini artırmak, dış borçları ödeyebilecek duruma gelmek, ekonomide döviz sağlama fonk​siyonunu gören sektörlerin rekabet gücünü tak​viye etmek gayesiyle yapılır. Diğer taraftan dış ödemeleri ve kuru, zaten değer kaybetmekte olan bir ülkede sadece dış pazarlardaki rekabet gücünü artırmak için paranın başka paralar karşı​sındaki değeri düşürülebilir (devalüe edilir). Bu durumu sanayileşmiş bazı ülkelerde sık görmek mümkündür.

Genellikle gelişmekte olan ülkelerde, ülkemizde de olduğu gibi devalüasyon bir sebep değil bir neticedir. Bir başka deyişle ekonomik politikada muayyen tercihler veya hatalar yapılır; kontrol edilmeyen bazı ekonomik değişkenlerin seyri değişir (petrol fiyatları gibi) ve öyle bir noktaya gelinir ki, ekonomide dış dengeyi kurmak için devalüasyon kaçınılmaz olur. ( wikipedia. org, 2007 )

Devlet borçları ( public dept) : Kamu harcamalarını karşılama vasıtalarından biri ve vergiden sonra en önemlisidir. Borçlanma, yakın zamana kadar maliyede olağan üştü ve istisnai bir finansman şekli olarak kabul edilmiş, ancak belirli nitelikteki harcamaların borçlanma ile karşılanabileceği görüşü savunulmuştur. Makro iktisat teorisindeki gelişmeler ve bilhassa, bir ta​raftan devlet harcamalarının diğer taraftan devlet borçlarının etkileri konularında yapılan araştırmalar, bu görüşün temelinden değişmesine sebebiyet vermiştir.

      Günümüzde borçlanma, eskiden iddia edildiğinin aksine sadece uzun vadede verimli sayılan devlet yatırımlarının değil, fakat bütün kamu harcamalarının finansmanında kullanıl​maktadır. Ayrıca, borçlanmanın vergi almaya tercih edildiği birçok haller vardır. Bunlar arasında en önemlisi, durgunluk hallerinden kurtulmak için yaratılan bir bütçe açığının finansmanıdır.

      Bu derece yaygın ve genellikle normal bir vasıta haline gelmiş olmasına rağmen borçlanma esas itibariyle geçici bir finansman yoludur. Zira borç pek az istisnası ile belli bir süre sonra ödenmekte ve ödeme vergi gelirleri ile yapılmaktadır. Bu itibarla borç, bir bakıma gele​cekteki vergi gelirlerinin önceden kullanılması​dır.

      Devlet akdettiği borçlara mukabil bir faiz ödemesinde bulunur ancak, devlet borçları üze​rindeki faiz genellikle piyasa faiz haddinin al​tında tespit olunur. Borç faizleri ödemesi trans​fer niteliğinde olup, genellikle ekonomide gelir da​ğılımını varlıklı kimseler lehine bozar.

      Devlet borçları belli kriterlere göre sınıflandırılır.

      Birinci kriter borçların vadeleridir ve bu kri​tere göre borçlar kısa, orta ve uzun vadeli diye üçe ayrılır. Genellikle bir bütçe devresini açmayan borçlar kısa vadeli, beş yıla kadar olanlar orta vadeli beş yılı aşan borçlar ise uzun vadeli olarak sınıflandırılır.

      Borçların sınıflamasında kullanılan ikinci bir kriter borcun yüklenildiği piyasadır. Eğer borç yabancı memleketlerden ve yabancı piyasalardan alınmış ise milli piyasada yüklenilmişse iç borç sayılır. İç borçlar şahıs ve firmalardan olduğu kadar merkez bankasından da tedarik edilir. Merkez bankasından ve bazı hallerde diğer ban​kalardan elde edilen borçlar, banknot miktarı veya kredi hacminin artmasına sebebiyet vermek suretiyle enflasyonist etki yaratır.

      Devlet borçlarında pek önemli olmamakla beraber üçüncü bir sınıflandırmada cebri ihtiyari borç şeklinde yapılmaktadır. Bazı halde devlet, belirli gelire sahip olan kişilerin devlete borç vermelerini kanunla mecburi hale sokabilir. Bunlar cebri borç olup üzerindeki faizler oldukça düşüktür. Fakat borçlanmanın esas karakteri, pi​yasaya sürülen devlet tahvilatını alıp almamakta halkın ve müesseselerin serbest olmasıdır. ( Milliyet, 1988, s. 203)   

Dış âlem (international trade): Bir ülke ekonomisinin diğer ülke ekonomileriyle girdiği ilişkileri ve bu ilişkilerin ekonominin bütünü üze​rindeki etkileri ifade etmek üzere kullanılan bir terimdir. Çok istisnai durumlar hariç bütün eko​nomiler dış âlemle ilişkiye girer ve bu ilişki tüm dengeleri değiştirir.

      Dış âlemle ilişkilerin geliştirilmesi genel ka​bul görmektedir, ancak yöntemleri ekonominin en tartışmalı ve tartışması bugüne kadar gelmiş konularındandır. Dış âlemle ilişkilerin en temel nedeni uzmanlaşmadır. Uzmanlaşma verimliliği, üretimi artırmakta ve karşılıklı yarar sağlamak​tadır. Ülkelerinde doğal yâda tarihi nedenlerle uzmanlaştığı da dikkate alınarak, dış ticaretin tüm dünya için yararlı olacağı savunulmuştur. Klasik iktisatçılar serbest dış ticareti savunmak için karşılaştırmalı üstünlükler teorisini geliştirmişlerdir. Neo klasikler dış ticaretin yok​sul ülke lehine işleyeceğini hatta dünyadaki faktör fiyatını, bu arada ücretleri, eşitleyici yönde etki yapacağını ifade etmişlerdir. Dış tica​retin serbestçe yürütülmesiyle ödemeler dengesinin kendiliğinden sağlanacağını ileri sü​rülmüştür.

      Buna karşılık, bu tezlerin ilk sanayileşmiş ülkeler olan İngiltere ve Fransa’nın lehinde ol​duğunu öne sürüp, dış ticaretin kısıtlanmasını savunan görüşler de vardır. Özellikle Almanya ve ABD’de bebek endüstrilerin korunması, ser​best dış ticaretin genel olarak ücretleri düşürücü etki yapmasının önlenmesi gibi gerçeklerle dış ticarete karşı çıkılmıştır. Keynes de ülkedeki is​tihdamı artırmak amacıyla dış ticaretin kısıtlanmasını savunmuştur.

      İktisadi milliyetçilik şeklinde tanımlanacak bu tezlerin yanı sıra, sosyalist iktisatçılarda ser​best ticaretin ülkeler arası dengesizlikleri artırdığı ve sömürüyü kolaylaştırdığı görüşünü öne sürmüşlerdir. Dış ticaret hadlerinin sanayileşmiş ülkeler lehine gelişmesi, azgelişmiş ülkelerin ithal ikamesi modellerine yönelmesine, korumacı politikaları öne atmalarına yol açmıştır.

      Ancak ülkelerin büyük bir kısmı sanayisini geliştirmek için dış âlemden sermaye, kredi, tek​noloji, know-how, hammadde, aramalı vb. ithal etmek zorundadır. Kalkınmanın ön şartı olan bu kaynakların sağlanması döviz ihtiyacını öne çı​karmaktadır. Günümüzde küreselleşme ortamında dış ticaret kısıtlamaları hıza azaltılmaktadır.
(Emiroğlu, Danışoğlu, Berberoğlu 2006, ss 183- 184)
Dış borç (froign dept): Bir ülkenin kaynaklarına ek bir kaynak sağlamak, döviz ola​rak yeni ödeme gücü elde etmek gibi amaçlarla ülke dışındaki yabancı devlet yâda finans kuruluşundan karşılıklı tada karşılıksız geri ödemeli kaynak bulunmasıdır. Türkiye’de dış borç kavramı içinde kamu sektörünün yanı sıra, özel sektörün dış borçları da bulunmaktadır. Dış borçlar bir yandan ülkedeki tasarruf yetersizli​ğini giderirken öte yandan kalkınma için gerekli ithalatın yâda yatırımların yapılmasına imkân vermektedir. Dış borçlar; kullanıldıkları kaynaklar (özel ve resmi kaynaklı dış borç, ya​bancı sermaye), bu kaynakların vadelerinin uzunlukları ( kısa, orta, uzun vadeli dış borç),borçlanmanın yapısı (proje, program kre​dileri)ve sağlandıkları kaynaklar (ikili çok ta​raflı veya banka kredileri) şeklinde sınıflandırı​labilirler. (Emiroğlu, Danışoğlu, Berberoğlu, 2006,ss. 184  --  185 ) 

 Dış
Borçlanma (froign to go into dept) :     Dış borçlanma, fon fazlası bulunan ekonomi​lerden fon açığı bulunan ülkelere yönelik akımlardır. Kaynaklarına göre dış borçlanma şöylece sınıflandırılabilir: 

        1.Devletlerarası dış borçlanmalar
        2. Uluslararası kuruluşlardan dış borçlanma
        3. Piyasalardan tahvil ihracı karşılığı dış borçlanma
        4.
Yabancı bankalardan borçlanma
    Dış borçlanma bu borçlanmayı yapan ülkeler açısından da iki başlıkta toplanabilir:
       

        (a) Kendi parası cinsinden dış borçlanma yapanlar (ABD, İngiltere, Fransa, Almanya
, Japonya gibi gelişmiş ülkeler)
        (b) Yabancı paralar cinsinden dış borçlanma yapan ülkeler (Türkiye, Arjantin, Brezilya, Macaristan, Rusya gibi ülkeler)

    Kendi parası cinsinden dış borçlanma yapan ülkelerin bu borçlanmasını dış borçlanma olarak tanımlamak zordur. Çünkü ödeme zamanı (vade) geldiğinde ödeme yine kendi parası cinsinden yapılacaktır. Bu nedenle bu ülkelerin borç stokunun ne kadarının iç ne kadarının dış borç olduğu bilinemez. Esasen bunun bilinmesine ge​rek de yoktur. Çünkü iç veya dış borcunu kendi parası cinsinden ödeyecektir. Bu ülkelerde eko​nomik sıkıntılar ortaya çıkıp da geri ödeme so​runları doğduğunda sorunun çözümü, konsoli​dasyon gibi yaklaşımları bir kenara bıra​kırsak, üç biçimde olabilir: (1) Yeni vergilerle finansman kaynağı yaratmak, (2) Para basarak finansman kaynağı bulmak, (3) Yeni borçlanma yaparak eski borcu ödemek. ABD Hazinesi'nin borç ödemekte, bir başka deyişle borç servisini yürütmekte sıkıntıya düştüğünü düşünelim. Bu durumda yukarıdaki ilk iki yöntemi kullanması mümkündür. Kendi halkından ek vergi alması halinde toplayacağı para dolar cinsinden olacağı ve borçları da dolar cinsinden olduğu için ödeme sıkıntısı aşılmış olacaktır. Aynı şey para basma açısından da geçerlidir. İlk yöntemde halkı ikna etmek, ikinci yöntemde FED'i (ABD Merkez Bankası) ikna etmek gereklidir. Her ikisi de ko​lay değildir ama teorik olarak mümkündür. En kolay görünen yöntem ise üçüncü yöntem yani yeni borçlanmayla eskileri ödemektir. Buradaki zorluk eski borcunu ödeyemeyen bir Hazine'nin yeni borçlanma konusunda borç verenleri ikna etmesidir.
    Yabancı paralar cinsinden dış borçlanma ya​pan ülkelerin durumu farklıdır. Herhangi bir yı​lın dış borç servisinde sıkıntıya düşen böyle bir ülke yukarıda saydığımız üç yöntemle finansman yaratabilir. Türk Hazinesi'nin dış borçlarını ödemekte sıkıntıya düştüğünü varsayalım. Bu durumda yeni vergiler koyarak finansman sağlamaya yöneldiğini ve halkını ikna ederek fi​nansmanı bulduğunu düşünelim. Sorun burada bitmemektedir. Hazine toplanan ek vergi gelirini Merkez Bankası'na yatıracak, Merkez Bankası gerekli dövizi bularak dış borç transferini yapacaktır. Sorun, ABD örneğinde olduğu gibi dış borcun karşılığı olan Türk Lirasını bulmakla bitmemekte ayrıca döviz bulmayı da gerektir​mektedir. Yani bir yandan ek vergilerle finansman sağlanırken bir yandan da ihracatı, tu​rizm gelirlerini v.b. artırarak döviz bulmayı da gerektirmektedir. Konu para basma olduğunda da farklı bir görünüm çıkmamaktadır. Burada da en kolayı dışarıdan yeni borç bulup ödemede kullanmaktır. Buna karşılık gelişme yolundaki bir ülkenin dış borç servisinde sıkıntıyla karşılaşması halinde yeni dış borçlanma yapması gelişmiş ülkelerden çok daha zordur. Böyle bir gelişmeyi Türkiye 2001 yılında yaşamıştır. Ar​jantin ise bu yazının yazıldığı tarihte halen ya​şamaktadır. 
    Özetle gelişmiş ülkeler açısından borç servisi sorununun çözümüyle gelişme yolundaki ülkeler açısından borç servisi sorununun çözümü farklı paralellerde gitmektedir. (Mahfiegilmez. Com, 2007)

Dış ticaret (Foreign trade): ithalat ve ihracattan oluşur ve dış ülkelerle mal bazında yapılan ticaret rakamlarını içerir. Bir ülkenin ekonomik ilişkilerinin önemli bir bölümünün, dış ticaret istatistiklerinde gözlemlenmesi mümkündür. 

      Dış ticarette en önemli göstergeler, dış tica​ret açığı ve dış ticaret hacmi rakamlarıdır. İthalatın ihracattan fazla olması halinde dış tica​ret açığından, fazla olması halinde ise dış ticaret fazlasından söz edilir. Dış ticaret hacmi denildiğinde ise, ithalat ve ihracat rakamlarının toplamı, yani o ülkenin gerçekleştirmiş olduğu toplam dış ticaret akla gelmelidir. Diğer bir gös​terge olan ihracatın ithalatı karşılama oranı ise, ihracatın ithalata bölünmesiyle bulunur ve dış ti​caretin genel seyri hakkında fikir verir.
 
Nasıl
hesaplanır
?

İthalat ve ihracat rakamları hesaplanırken, satılan veya alınan malların o dönemdeki fiyatları ile mal adedi çarpılır ve kümülâtif olarak hesapla​nır. Dış ticaret fiyat endeksleri, bu fiyatlardan oluşturulmaktadır.

 
Nasıl değerlendirilir?

a)  Ekonomide canlanma görülen yıllarda, artan gelirlere paralel olarak tüketim malı ithalatı hızla artar ve dış ticaret açığının büyümesine neden olur.

b)  İthalatta görülen hızlı artış, TL’sinin aşırı öl​çüde değerlendiği ve kurlardaki artış oranlarının, enflasyon oranlarının çok altında olduğu şeklinde yorumlanabilmektedir. 

c)Yatırım malı ithalatındaki artış olumlu karşılanmaktadır. Bu durum, iş çevrelerinin eko​nominin geleceğine umutla baktıklarının kanıtıdır. 

d)  Sanayicilerin, sonraki dönemlerde ortaya çı​kabilecek kur artışlarını dikkate alarak stok yapmaları sonucunda; hammadde ve ara malı it​halatında da artış kaydedilir.

e)  Olumlu kabul edilen göstergelerden biri de, tüketim malı ihracatındaki artışın, hammadde ih​racatındaki artış hızından daha büyük değerlerde olmasıdır. 

f) Büyüme yıllarında; iç pazardaki hızlı talep ar​tışıyla beraber, ithalatta da hızlı bir artış yaşanır. (Türkiye’de ithalat, büyümeye endekslidir.) Durgunluk yıllarında ise, ihracat ön plana çıkmaya başlar. 

g)  İhracatın ithalatı karşılama oranının artması, iki şekilde algılanabilir. Birincisi ithalatın azalmaktadır; ikincisi ise ihracat artış trendinde​dir. Yâda ikisi de birden azalıyor olabilir. Bu du​rumda da; ihracattaki azalışın, ithalattaki azalıştan daha az olduğu söylenebilir.

h) Dış ticaret açığının büyümesi, döviz dengesini tehlikeye sokabilir.

i)  Yatırım malı ithalatı, ekonomideki canlılığın bir göstergesi olarak kabul edilirken; tüketim malı ithalatı ise, yerli sanayi dallarını zor durumda bırakacağından çeşitli kuruluşlarca göz önünde tutulan bir göstergedir.  (wikipedia.org,  2007 )

Dış şoklar ( external shocks) : Dış ülkelerden kaynaklanan ve dış ticaret yoluyla ele alınan ülkeyi etkileyen ani ve büyük istikrarsız​lıklar. Bunlar genellikle önceden belirlenemez​ler. O bakımdan etkileri büyük olur. 1973’te pet​rol fiyatlarının dört kata kadar arttırılması ithalatçı ülkeler üzerinde şok etkisi yaratmıştır. Bunun gibi dünya ticaretindeki büyük ülkelerin iç harcamalarını aniden arttırmaları, uluslar arası ödemelerde kullanılan paraların değerindeki ani değişmeler, uluslar arası sermaye piyasasında ortaya çıkan gelişmeler vs. şoklara önemli örnek teşkil eder. Bu gibi şoklar ele alınan bir ülkede, dış dünya dengi durumunu, fiyatlar genel düzeyini, milli gelir ve istihdamı genellikle olumsuz yönde etkiler. ( Seyidoğlu, 2002, s.124) 

Dış yardım (foreign investment) : Tabii pi​yasa kuvvetleri tarafından normal olarak sağlanamayan bir sermaye akımının yâda benzer bir yardımın bir ülkeye verilmesidir. Dört yardım şekli düşünülebilir.

             1) Döviz olarak geriye ödenmesi gereken uzun süreli krediler. Dönemin uzunluğu on ile yirmi yıl arasındadır. Krediyi alan ülkenin avantajı, yıllık borç ödemelerinin kısa ve orta dönemli kredilerin borç taksitlerinden çok daha az olmasıdır.

              2) Milli para ile geriye ödenebilen yu​muşak krediler. Bunlar krediyi alan ülkeye kal​kınmasında kullanmak üzere iade edilir. Borç taksitleriyle düşük faizler ve99 yıl gibi çok uzun bir dönemde dövizle geri ödenir. Bazı hallerde ise hibe yapılır.

               3) Tarımsal ürün fazlası bir ülkeye kendi parası karşılığı satılır. ABD’de “PL 480” programı bu tür yardımları kapsar. Sınırlı dövizi olan bir azgelişmiş ülke bu yolla dışardan tarımsal ürün sağlayabilir. Bu suretle şehirde is​tihdam edilen ve yatırım işlerinde çalışan işçilere gıda maddeleri sağlanmış olur.

· 4) Dış yardım, bir sermaye akımı ol​makla beraber, azgelişmiş ülkelere sağlanan bir teknik yardım şeklinde de olabilir. (Arda, 2002, s. 204)

Dışsal ekonomiler (external economies) : Mal ve hizmetlerin sosyal optimuma göre daha az veya daha fazla arzına neden olan özel bir pi​yasa başarısızlığıdır.

      Dışsal ekonomiler bir ekonomik birimin di​ğer ekonomik birim veya birimler üzerinde do​laylı olarak ortaya çıkardığı olumlu ve olumsuz etkileri ifade etmektedir. Eğer ortaya çıkan etki diğer firma veya kişinin fayda fonksiyonunu olumlu olarak etkiliyorsa pozitif dışsal ekonomiler, olumsuz yönde etkiliyorsa negatif dışsal ekonomiler söz konusudur. Dışsal ekonomiler kaynak dağılımını olumsuz yönde etkileyecektir. Negatif dışsal ekonominin hâkim olduğu bir endüstride üretim miktarı ortalama düzeyin üstünde olacaktır. Çünkü firmalar faaliyetlerinden doğan maliyetlerin tümünü kar​şılamamaktadır. Pozitif dışsal ekonominin varlığı durumunda ise optimal miktarın altında bir üretim ortaya çıkacaktır. Bu nedenlerden do​layı dışsallıkların varlığı durumunda bu tür etki​lerin piyasa fiyatlarına yansımaması sonucu tam rekabet koşullarında Pareto Optimumu sağlanmamaktadır. (wikipedia. org, 2007)

Dışsallık (externalition) : Tüketim ve üretimde gerçekleşen, fiyatlara yansıtılmamakla birlikte kişi yâda firma üzerinde etkide bulunan faaliyetlere verilen addır. Tüketimde, bir kişinin tüketimde bulunması halinde bir başka kişinin tüketimi üzerinde refah arttırıcı yâda refah azal​tıcı etki yapmasıdır. Üretimde ise, firmanın bir başka firmaya üretim sonucu sağladığı yarar yâda verdiği zarardır.

      Tüketim ve üretimin dolaylı yan etkisi olarak niteleyebileceğimiz bu olgu, yatırım kanallarında ve sosyal refahın gerçekleşebilmesinde önemli bir etkileme mekanizmasıdır. Bu nedenle iktisatçı Pigou, yatırım kararlarında dışsal etkinin hesaplanması halinde sosyal refahın daha da artabileceğine dikkat çekmiştir. Pigou bu ana hedefin gözetilmesi halinde özel yatırım ve tü​ketim kararlarının yönlendirilmesi gereği üzerinde durmuştur.

      Dışsal etkinin ortadan kaldırılabilmesi için bazı vergi ayrıcalıklarının uygulanması, önemli bir iktisat politikası aracı olarak görülmektedir. Ancak bu görüş günümüzde fazla bir uygulama alanı bulmuş değildir. Örneğin bir körfezi kirletecek nitelikteki yan ürününü körfeze akıtmayan firmaya, bu anlamda, yılsonunda ödeyeceği vergiden bir iade yapılması mümkündür. Ancak bu konuda nesnel ölçülerin çıkarılması güç olduğundan, bu yöntem pek ilgi görmemektedir. Bu nedenle, bu türden etkiler söz konusu olduğunda, iktisadi politikalar yerine yasaklama şeklinde idari yaptırımlar uygulan​ması yoluna gidilebilir. (Arda,2002, s.  205)

      En yaygın dışsallık örnekleri çevre kirliliği ve Ar-Ge faaliyetleridir. Örneğin bir şirket, yap​tığı üretim sırasında su yâda havayı kirletirse, kirli havayı solumak yâda kirli suyu kullanmak zorunda kalan insanlara verilen zarar dışsal eko​nomi maliyetidir Özellikle bir mal üretilirken çevreyi kirletenler, kirlilik nedeniyle başkalarına verdikleri zararın maliyetine katlanmadıkları için, piyasada oluşan fiyatlar, kaynak dağılı​mında etkinliği sağlayamaz.

      Dışsallıklar konusunda teoriyi ilk oluşturan ekonomist Marshall olmakla birlikte daha sonra Pigou, Meade, Nath, Mishan, Coase gibi iktisatçılarca bu konu ele alınmıştır. (Emiroğlu, Danışoğlu, Berberoğlu, 2006, ss. 188)

Dışa açık büyüme (Outward – oriented growth) : Genellikle ihracata yönelik sanayileşme stratejisi ile eş anlamlı kullanılır. Ama gerçekte ondan daha geniş kapsamlı bir kavramdır. Burada ihracat ve ihracat dışı kaynaklardan döviz gelirlerinin artırılması, eko​nomide devlet müdahalesinin en aza indirilmesi mal, üretim faktörleri ve döviz piyasalarında tü​müyle piyasa mekanizmasını egemen kılmak ve ekonomiyi dünya ekonomisiyle bütünleştirmek yönündeki çabalar ağırlık kazanmaktadır. Liberal bir dış ticaret rejimi uygulaması, dinamik Karşılaştırmalı Üstünlük teorisine uygun bir uz​manlaşma başlıca amaçları arasında yer almaktadır. Dışa açık büyüme stratejisinin tersi ise içe dönük sanayileşme modelidir.  

Diyalektik
materyalizm  
(dialectical materialism): Marksist felsefenin adlandırılma biçimi ya da Marksizm’in felsefi öğretisi.

      Mark’sın ve Engel’sin öncülük ettiği, ancak Mark’sın kendisinden çok sistematik bir felsefe olarak Engels'te açılımları bulunabilecek felsefe akımı. Engels, Marks daha hayattayken söz ko​nusu kuramı şekillendirmeye başlamıştır ve Mark’sın bunlara yönelik bilinen itirazları yoktur. Bununla birlikte, Marks kendi felsefi ça​lışmalarını bu şekilde adlandırmaya ve kategorize etmeye çok eğilim göstermemiştir.

      Diyalektik yöntemin üstünlüğünü ve Hegel'de "idealist bir kabuk" içinde saklı ve "baş aşağı çevrilmiş" olarak bulunduğu düşündüğü diyalektiğin rasyonel özünü ortaya çıkarabilmek onu tamamen materyalist temelde yeniden ele almak gerektiğini savunmuştur. Bu anlamda, Mark’sın diyalektik materyalizmden söz ettiği ve onu çalışmalarında kullandığı bilinir, ancak sis​tematiğe edilmiş bir disiplin ya da yöntem olarak diyalektik materyalizm daha çok Mark’sın ar​dılları tarafından onun teorik çalışmalarından ve analizlerinden yararlanılarak geliştirilmiştir.

Karl Marks, Das Kapital'inde kendi "materyalist diyalektik" anlayışını Hegel'in idealist diyalektiğinin karşısına koyarak açık bir biçimde tanımlar:

      "Benim diyalektik yöntemim, hegelci yöntemden yalnızca farklı değil, onun tam karşıtıdır da. Hegel için insan beyninin yaşam-süreci, yani düşünme süreci —Hegel bunu "Fikir" ("İdea") adı altında bağımsız bir özneye dönüştürür— gerçek dünyanın yaratıcısı ve mi​marı olup, gerçek dünya, yalnızca "Fikir"in dış​sal ve görüngüsel (Phenomenal) biçimidir. Be​nim için ise tersine, fikir, maddi dünyanın insan aklında yansımasından ve düşünce biçimlerine dönüşmesinden başka bir şey değildir." 

      Diyalektik Materyalizm uzun bir felsefi ge​leneği, karşıt eğilimleri ve çatışmalarıyla birlikte mas ettiği ve onu aştığı iddiasındadır. Bir yandan Hegel'den diyalektiği, öte yandan Feuerbach'tan materyalizmi almıştır. Bunlar belirli bir anlamda işlemlerden geçirilmiş ve birleştirilerek her iki eğilimin kendinde taşıdıkları teorik sorunların bu şekilde aşıldığı ve yepyeni bir felsefi düzleme ulaşıldığı varsayılmıştır. Böylece teorik düzlemde, diyalektiğin değişimci teorisi ile ma​teryalizmin maddeci açıklaması birleştirilmek istenmiştir. Buradan da bilginin, düşüncenin, do​ğanın ve toplumun açıklanmasında başka tür bir teorik modellemeye gidilmiştir. Buna göre sü​rekli bir değişkenlik içindeki madde bu değişkenliği ile birlikte bilinebilmekte ve bilgi bu süreçlerin akışı içinde maddi gerçekliğe her gecen gün daha çok yaklaşmaktadır. Dolayısıyla tek ve biricik olan doğrunun, yani Hakikat'in biri​cik yöntemi ve teorisi de diyalektik materyalizmdir. Diyalektik materyalizmin tam bu noktada bir yöntem mi yoksa bir teori mi ol​duğu içerden ve dışardan tartışmalı ve karmaşık bir konudur

Yansıma teorisi ve Diyalektik Materyalizm 

      Diyalektik Materyalizm de genel geçer fel​sefi kategorileri ve kavramları (var oluş-öz, bi​çim-töz, gerçeklik-yanılsama, nesnellik-hakikat, nedensellik-olasılık, zorunluluk-özgürlük vb.) kullanır ve onlarla çalışır. Aydınlanma Çağı'nda ki felsefi akımların çatıştıkları ve çözümleyeme​dikleri konuları (bilginin kaynağı, düşüncenin temeli, aklın yapısı ve işleyişi, duyumların yeri vb.) kendince çözümlere bağlamış, bir takım ya​saları doğa yasaları olarak formüle ederek yöntemini bu yasaların bilgisi olarak ilkeleştirme yoluna gitmiştir. Yani, buna göre gerçekli​ğin(doğanın) işleyiş süreçlerinin yasaları, diyalektik materyalizmin bilgi mekanizmalarının da yasalarıdır. Bunun teorik olarak nasıl mümkün olabildiği ya da olup olamadığı açıklanmaz, yalnızca böyle olduğu ileri sürülür. Düşünceyi maddenin, bilgiyi gerçekliğin bir yansıması olarak alması dolayısıyla Yansıma Teo​risi olarak bilinen teoriyle aynı zemine dayan​dığı söylenebilir. Böylece de kendisini gerçekliğin isleyiş süreçlerine uyduran, daha doğrusu o süreçlerin zihinsel yansımalarının so​nucu olan bir teori olarak ayrıcalıklı bir yere oturtur.

Diyalektik Materyalizmin Edinimleri 

      Daha çok ve asıl olarak Marks sonrası Marksizm'in benimsediği bir tanımlama olmuştur Diyalektik Materyalizm; özellikle Engels'in bu disiplini belirginleştirdiği söylenebilirse de daha çok Lenin'den sonra be​lirli yasaları ve formülasyonları olan bir yöntemsel disiplin olarak anlaşılmaya başlan​mıştır. Lenin sonrasında ise genel Marksizm yo​rumunda tamamen bir felsefi ilkeler ve prosedürler şeklini almıştır. Sovyet Rusya'da, Stalin'in formülasyonlarıyla "Dia-mat" olarak al​dığı biçim bunu gösterir.

      Diyalektik Materyalizm yalnızca dışardan değil, Marksizm'in kendi içinden de farklı şekillerde anlaşılır ve tanımlanır. Onun bir fel​sefe akımı olduğunu kabul edenlerin yanı sıra, bilimsel bir disiplinin yöntemi olduğunu ileri sü​ren eğilimler de mevcuttur. Diyalektiğe vurgu yapanlar, materyalizmi öne çıkaranlar ya da ikisi arasında bir tür bağlantı kurarak formüle edenler söz konusudur. Bu konu başka birkaç alt başlık ile toparlanabilir ancak.

      Belirtildiği gibi, farklı diyalektik materya​lizmler söz konusudur. Yukarıdaki açıklamayı kabul etmeyen bir diyalektik materyalizm teorisi de söz konusu olabilir. Yani yansıma teorisini benimsemeyen modeller de vardır. Ama genel olarak işleyiş ve kategorizasyon sistemi bu şe​kildedir. Diyalektik Materyalizm'in savunucu​ları, genel bir eğilim olarak, kendilerine kadar gelen felsefe geleneğini sona erdirdiklerini öne sürerler (wikipedia. org, 2007)

Doğal büyüme  (naturul rate of growth) : R. F. Harrod’un tanımına göre, işgücü arzının büyüme oranı ile teknolojik gelişme toplamı do​ğal büyüme oranıdır. Dinamik dengeli bir büyüme işgücü ve mal piyasalarında dengenin sağlanmasını gerektirdiği için, teknolojinin ge​lişmesinin işgücü piyasasına, toplam çıktı, sermaye stoku ve talep oranına etkisinin göz önüne alınması gerekir. Böyle bir denge durumu işgücü ve mal piyasalarıyla adam başına sermaye ve çıktının ilişkisini tanımlar, ancak hem mal hem de işgücü piyasasının dengede oluştuğu bir büyüme sürecinin ortaya çıkması olasılığı nedense yoktur. Denge büyüme oranı ile doğal büyüme oranı arasındaki intibakı sağlayacak modeller aranarak çeşitli mekanizmalar geliştirilmeye çalışılmaktadır

      Gerekli büyüme oranı doğal büyüme oranını aştığı zaman, işgücü talebi işgücü arzından daha yüksek bir oranda büyür. Bu durum reel ücretlerin artmasına yol açacak ve uzun dönemde nüfus artarak bu talebi karşılayacaktır. Tersi durumda işsizlik artacak ve nüfus düşecektir. Gene gerekli büyüme oranının doğal büyüme oranını aşmasının, işgücü tasarruf eden teknolojiyi uyaracağı öngörülmektedir. Bu yak​laşımlar gerçekçi görülmediği gibi, teknoloji daha katı kabul edildiği için, gerçekleşen büyüme oranının uzun süre doğal büyüme oranını aşma olanağı olmadığı savunulmuştur. Sorun doğal ve gerekli büyüme oranlarının birbi​rinden bağımsız ve dışsal olmalarıdır. Bu nedenle büyüme modelleri gerekli büyüme ora​nını doğal büyüme oranına intibak ettirecek çö​zümler bulma yönünde kullanılmaktadır. Elbette bunlar, sermaye/hâsıla katsayıları kadar, istihdam ve bölüşüm politikalarından da ayrılamaz. (Emiroğlu, Danışoğlu, Berberoğlu, 2006, ss. 190 -  191)

Doğal büyüme oranı ( natural rate of growth ratio) : Harrod Domar büyüme modelinde efektif emek gücünün büyüme oranıdır. Sabit üretim katsayılarından dolayı do​ğal oran, reel gelirin maksimum sürdürülebilir büyüme oranıdır. Doğal büyüme oranı (Gn) nü​fus büyüklüğü oranı (n), artı emek artıran teknik ilerlemeden (tk) oluşur. Bu olguya Harrodgil yansız teknik ilerleme de denir.

Böylece Gn= n+tk dır. ( Parasız, 1999, s.135) 

Doğal işsizlik oranı (natural rate of unemployment) : İş piyasasını dengede kalabileceği mümkün olan en düşük işsizlik oranı. Keynesyenler, işsizlikle işgücü arasında negatif ilişki olduğunu söyleyen Philips Eğrisine dayanarak bir miktar enflasyonu kabul eden hü​kümetlerin işsizlik oranını azaltabileceğini iddia etmişlerdir.1968’ Milton Friedman işsizliği dü​şürme umudu ile enflasyona razı gelen hükümetlerin, işsizliğin enflasyonla birlikte önce bir miktar düşeceğini, ancak enflasyon aynı yük​sek düzeyini korurken tekrar artacağını ileri sü​rerek yanıldıklarını iddia etmiş, Philips Eğrisi üstüne Phelps’in geliştirdiği eleştiriyi beklenti etkeniyle birlikte yeniden yorumlamış ve keynesyen ekonomiye önemli bir saldırı gerçekleştirmiştir. Çünkü işsizlik, taleple değil, emek piyasasının yapısıyla belirlenen kendi den​gesine sahiptir. Enflasyonun olmadığı bir ortamda da görülen bir işsizlik oranı vardır. Ha​talı beklentilerden kaynaklanan fiyat değişmele​rinin etkisi ile müdahalelerle bozulmamış bir ekonomide tam istihdam durumundaki bu oran, doğal işsizlik oranıdır. Doğal işsizlik oranı aşıl​dığında talep artarak işsizliği doğal işsizlik ko​numuna getirecektir. İşsizliği daha da düşürme gayreti yalnızca enflasyonu artırma sonucu vere​cektir. Yani doğal işsizlik oranı işsizliğin enflasyonu artırmayan oranıdır, aşıldığında enf​lasyonu artıracaktır.

      Ekonomistlerce doğal işsizlik oranının 1960’larda %2’lerde olduğu söylenmesine karşı​lık,1980ve 90’larda sanayi ülkelerinin iş​sizlik oranı %10’lara çıktığında doğal işsizlik oranının da %6’larda olduğu söylenmiştir. Makro ekonomi politikalarının işsizliğe çare ol​mayacağı görüşüyle harekete geçilmemiştir. 80’li yıllarda iletişim olanaklarındaki gelişmenin işsizliği dü​şürmesi gerekirken, örneğin Federal Almanya’da fiyatlar artmadan işsizlik oranı %8’lere varmıştır. Monetaristler Philips eğrisini düzeltmek isterken, kısa veya uzun dönem, ge​çekte hiçbir zaman gayri iradi işsizliğin olmayacağı ve bütün işsizliklerin doğal işsizlik olacağı sonucuna varmış ve değişenin doğal iş​sizlik oranı olduğunu söylemişlerdir. Artan iş​sizliğe çare bulma k için doğal oranı etkileyen koşullar irdelenmiş ve emek piyasasının esnekliğinin artırılarak ücret düzeylerinde değişiklik yapmadan daha çok insanı istihdam etme yolları aranmıştır. Doğal işsizlik oranının hangi düzeyde olduğu ve nasıl değiştiği konusunda fikir birliği geliştirilememiş olduğu gibi, böyle bir kavramın hiçbir anlamı olmadığını düşünenler de az değildir. (Emiroğlu, Danışoğlu, Berberoğlu,
2006, ss.191 - 192 )  
Doğal kaynaklar ( natural resources) : Ekonomide temel tanım, kıt kaynakların yönetimidir. Avcılık ve toplayıcılığın yerini üre​timin almasıyla ve tarım dışı nüfusun tarımda çalışan nüfus miktarını geride bıraktığı sanayi çağından itibaren, şehirleşmenin alanı ve sanayinin hammaddesi olan toprak ve topraktan elde edilen maden ve petrol, doğal kaynak olarak adlandırılmış ve bu kaynakların sonsuz olmadığı yani kıtlığı dile getirilir olmuştur. Toprak madenler ve toprağın kullanımına bağlı tarımsal ürünlerin kıtlaşabileceği ve tükenebilirliğiyle nü​fusla üretim arsındaki denge daima ilgi çekmiştir. Sanayi devriminden sonra enerji ve doğal kaynak kullanımı daha önce görülmemiş oranlarda artmıştır. Teknoloji tarımsal üretimi ve verimliliği artırdığı gibi, bilinen doğal rezerv miktarının da ihtiyaç duyulduğunda yeni alanların ortaya çıkarılmasıyla ve yeni maden işleme teknikleriyle eski tekniklerle faydalanı​lamayan cevherlerin yeniden kullanıma sokulmasıyla arttığı bilinmektedir. Kötümserler yaşam standardının yükseldiği ve nüfus artışının, sanayinin doğurduğu çevre sorunlarıyla da ek​lemlenerek doğal kaynakların tükenmesini gün​deme getirdiğini savunurken, iyimserler tek​no​lojik gelişmenin daima yeni üretim yolları bulacağını ve fiyatlarında talebi dengelediğini söylemektedirler. Yapılan araştırmalar minerallerin fiyatlarında 1870’lerden bu yana önemli bir artış gerçekleşmediğini, ham petrol fiyatında da artış olmadığını ortaya koymuşlar​dır; benzin fiyatındaki artışın da 1970’lerde ki OPEC krizinden kaynaklandığı ileri sürülmekte​dir.

      Doğal kaynakların daha etkin kullanımında veya ikamelerinin bulunmasında fiyatın yönlendiriciliğine ve teknolojik gelişmenin son​suzluğuna inanç söz konusuyken, uluslar arası ticaretin sanayileşmiş ülkelerle azgelişmiş ülkeler arasında hammadde – mamul madde alışverişi biçiminde gerçekleşmesinin yarattığı gittikçe açılan fiyat makası, hammadde üreten ülkelerde geniş nüfus kesimlerini yoksulluk ve açlık sınırına getirmiştir ve bu zenginlik- fakirlik farkının da gittikçe açıldığı görülmektedir. Tek​noloji alanında ki maliyet ve patent kısıtlamala​rına eklenen tarımsal ürün ve tohum patentleri, enerji kaynakları için verilen ekonomik ve siya​sal mücadeleye, diğer doğal kaynakların etkin kullanımı ve etkin tarımsal ürünlerin yeni pazarlanabilir şekilde üretilmesi açısından da fa​kir toplumlar için yeni darboğaz​lar yaratmakta​dır. Teknolojinin yarattığı yeni boyutların yol açtığı kirlilik, hava, su, balık ya​takları, orman örtüsü, ozon tabakası gibi şimdiye kadar piyasası olmadığı için ekonominin konusu olmayan doğal kaynakların da rezerv, kullanım biçimi ve maliyeti açısından dikkate alınmasını gerektir​meye başlamıştır. Şehir ekonomisi toprak başta olmak üzere çeşitli doğal kaynakların ve piyasa dışı, para ile ölçülemez değerlerin kullanım bi​çimi ve mülkiyetini ekonomik yaşam ve uygulama içinde anlamlan​dırma ve ifadelen​dirme ihtiyacıyla yola çıkmış olduğu gibi, artan çevre sorunları ve bilinci de ekolojik ekonomiyi yaratmıştır. (Emiroğlu, Danışoğlu, Berberoğlu 2006, ss. 192 – 193 )
Doğrudan vergi (direct tax) : Gelir ve servet üzerinden alınan vergileridir. Genellikle artan oranlı olarak uygulanır. Artan oranlı vergide matrah oranı arttıkça vergi oranı da artar Her bi​rim ek gelire uygulanan vergi oranına marjinal vergi oranı denir. Artan oranlı vergide gelir yük​seldikçe, marjinal vergi oranı da yükselir. Bu niteliğiyle gelir dağılımındaki dengesizliklerin giderilmesinde önemli rol oynar

      Keynesyen iktisatçılar artan oranlı vergi tari​fesinin ekonomik istikrarsızlığa karşı otomatik stabilizatör görev gördüğünü savunmuşlar. Enf​lasyonist dönemlerde bireyler artan vergi tarifesinin daha üst limitlerine uygulanan vergi tarifesine tabi olur ve talebi azaltır. Deflasyonist dönemlerde de daha düşük oranda vergilenece​ğinden, talep fazla azalmaz. Ancak doğrudan vergiler üst gelir gruplarına daha çok vergi yük​lediğinden, tasarruf eğilimi yüksek olan üst gelir grubunun tasarruflarını azaltması, bunun da yatı​rımların azalmasına yol açacağı gerekçesiyle eleştirilirler. Özellikle 1980 yıllarından itibaren neo liberal eğilimlerin güçlenmesiyle doğrudan vergi oranları birçok ülkede düşürülmüştür. Ekonomiyi durgunluktan kurtarmak ve büyümeyi hızlandırmak için doğrudan vergilerin azaltılması düşüncesi yayılmaktadır. Bu eğilim kamu gelirlerinin azaltılması ve kamunun sosyal harcamalarının küçülmesiyle paralel gitmektedir.

      Doğrudan vergiler içinde gerek yükümlü sa​yısı,   gerekse toplam vergi gelirleri içindeki payı en yüksek olan gelir vergisidir. Batı Avrupa ül​keleri esas alınarak yapılan değerlendirmede, toplam vergi gelirleri içinde dolaysız vergilerin payı dolaylı vergilerin payını aşıyorsa, o vergi sistemi adil bir sistemdir. Bu görüşlerden hareketle Türk vergi sistemine bakıldığında, 1923’ten itibaren uzun yıllar boyunca,  vergi ge​lirleri içinde dolaylı vergi gelirlerinin payı sürekli olarak %50’nin üstünde gerçekleşmiş, 1977 yılından itibaren bu durum değişmiş dolaysız vergilerin payını son dönemlerde %50’nin altına düştüğü gözlenmektedir Türkiye’de en önemli doğrudan vergi türleri 1949 yılında yürürlüğe giren gelir ve kurumlar vergileridir. Bu vergilerin toplam vergi gelirleri içindeki payları 1980 yılından itibaren azalmış, OECD ülkelerinin de çok altına düşmüştür.  (Emiroğlu, Danışoğlu, Berberoğlu, 2006, ss.    194 - 195 )

Doğum kontrolü ( birth control) : Nüfus artış hızını kontrol altına almak için nüfusun ya​pısını iyileştirmek ve böylece bir yandan iktisadi kalkınmayı çabuklaştırmak , öte yandan da ana ve çocuk sağlığını korumak amaçlarıyla girişilen teşebbüslerin bütününü ifade etmektedir

      İktisadi kalkınmanın önemini anlayan azgelişmiş ülkelerin ortak özelliklerinden biri de çok yüksek bir nüfus artış hızına sahip olmalarıdır. Gerçekten tıpkı aileler gibi, toplumlar da fakirleştikçe kişilerin sayıca çoğalma oranları artmaktadır. Bu durum iktisadi kalkınmayı hiç olmazsa başlangıçta , olumsuz yönde etkilediği gibi ; vatandaşların sosyal , kültürel imkânlardan gereği gibi yaralanmalarına fırsat vermemekte, üstelik toplumun sağlığı açı​sından da birçok sakınca yaratmaktadır. 

      Doğum kontrolünün amacı ülkenin nüfus ar​tışını durdurmak, mevcut nüfusu azaltmak değildir. Sadece hızlı nüfus artışı kontrol etmek, tıbbi müdahalelerle çocuğun ve ananın sağlığını korumaktır. Nitekim doğum kontrolü birçok ül​kede aile planlaması ismi altında ifade edilmekte ve ailelere diledikleri sayıda ve zamanda çocuk yapma imkânı sağlamayı hedef tutmaktadır. ( Milliyet, 1988, s. 227)   
Dolaylı maliyetler ( indirect costs) : üretilen bilirli ancak genel olarak tespit edilebilen ve an​cak bir üretim faaliyetinin bütününü gerçekleşti​rilebilmesi için gerekli olan maliyet unsurlarını ifade etmektedir. Herhangi bir üretim maliye​tinde üretilen birim mamulün içine girmiş dolaysız hammadde, bu hammaddenin özelliğini , şeklini ve biçimini çalışanların emek bedelini teşkil eden dolaysız işçilik yanında , bir üretim faaliyetinin gerçekleşebilmesi için çok çeşitli destekleyici ve dolaylı bir faaliyete de ihtiyaç vardır. İşte herhangi bir üretim faaliyetinin ger​çekleştirilebilmesi için zorunlu bulunan dolaysız hammadde ve dolaysız işçilik dışında kalan imalat faaliyetleri ile ilgili diğer bütün üretim maliyetleri , dolaylı maliyetlerdendir. Terimin geniş anlamı üretim faaliyeti dışında kalan , satış , yönetim ve finansman maliyetleri gibi unsurları da kapsamakla birlikte , sözü geçen dönem mali​yetlerinin üretim maliyetlerinden ayrılarak , do​laylı maliyetler terimini sadece genel imalat ma​liyetleri ile sınırlayan kullanış tarzı daha yaygındır. Bu daha dar anlamıyla dolaylı maliyetler , sadece üretimle ilgili genel üretim maliyetlerini kapsamına almaktadır. Bu daha dar anlamıyla ustabaşı ve formen ücretleri , makinelerin normal bakımı, enerji , ısı , ışık , fabrika binalarının emlak vergileri , fabrika teç​hizatı amortismanı ve diğer genel imalat maliyetleri gibi unsurlardır. ( Milliyet, 1988, s. 229 )  

Dolaylı vergi  (indirect tax) : Dolaylı dolaysız vergi ayrımında çeşitli kıstaslar kullanılmaktadır. Söz konusu kıstasları dolaylı vergiler yönünden ele almak mümkündür. Bir kıstasa göre, devamlı bir vergi yeteneği göstermeyen ve bu yönü itibariyle geçici konulardan alınan vergiler dolaylıdır. Örneğin emlak, gelir vergilerinde bir devamlılık varken gümrük vergilerinin konusu devamlı değildir. Bundan dolayı aynı nitelikte bulunan gümrük vergisi, tüketim vergileri gibi vergiler dolaylı vergi kabul edilmektedir.

        Diğer bir kıstas yansıtma ile ilgilidir. Buna göre kanuni vergi yükümlüsü ile vergiyi nihai olarak yükleyen aynı kişiler değilse, vergi dolaylı vergidir. Söz konusu vergi, fiyat mekanizması yoluyla, kanuni yükümlüden bir başkasına yansımıştır. Gümrük, satış, tüketim vergilerinde kanuni vergi yükümlüsü, ödemiş ol​duğu vergiyi şartların uygun olması halinde fi​yatlara ekleyerek bir başkasına yansıtma imkânına sahiptir. Hatta kanun koyucu, söz ko​nusu vergiler için yansımayı kolaylaştırıcı hükümler de getirmiştir.  Dolaylı-dolaysız vergi ayrımın da kıllanılan bir başka kıstas verginin gelir ve servete ulaşmada araç kullanıp kullanmadığıdır. Vergiler sonuçta gelir yâda ser​vetten ödenecektir. Böylelikle gelir yâda servete dolaylı olarak ulaşan vergiler dolaylı vergidir. Satış, gümrük, tüketim vergilerinde gelir yâda servete dolaylı yoldan ulaşılmaktadır.

      Türkiye’de en yaygın uygulaması Katma Değer Vergisi( KDV) ,özel tüketim vergisi (ÖTV), gümrük vergileri şeklindedir. Son dönemlerde toplam vergi gelirleri içindeki payı Avrupa ülkelerine göre çok yüksektir. (Arda, 2002, s. 210)

Dolaysız maliyetler ( direct costs) : Üretilen belirli mal ve hizmet birimleri ile ilişkileri hemen ve doğrudan doğruya tespit edilebilen mamulün içine girmiş hammadde ve bu hammaddenin özelliğini , şeklini yâda biçimini değiştirmek için bu hammadde üzerinde fiilen çalışanların emek bedelini teşkil eden dolaysız işçilik maliyetlerini ve değişken imalat genel maliyetlerini kapsamına almaktadır. Bu maliyet cinslerinin hepsi de değişken olduğu için , bazı hallerde terim , değişken maliyetlerde eş anlamda kullanılmaktadır. Ancak bir terim ola​rak değişken maliyetler terimi , üretim kapasitesindeki değişmeler karşısında maliyet toplamlarının değişme eğilimleri ile ilgiliyken , dolaysız maliyetler terimi , maliyet toplamlarının üretilen belirli mamul birimleriyle ilişkileri açı​sından maliyetlerin özelliği ile ilgilidir. ( Milliyet, 1988, s. 229)

Domar modeli ( Domar’s model) : Domar (1970) büyümeyi yatırım ( [image: image22.png]


), yatırımın potansiyel sosyal ortalama verimliliği ( [image: image23.png]


) ve çarpanın [image: image24.png](1-¢c)



 değerine bağlamıştır. Yatırımların bir gelir, bir de kapasite artırıcı et​kisi vardır. Dengeli büyümenin olabilmesi için bu iki etkinin birbirine eşit olması gerekir.

      Yatırımın kapasite artırıcı etkisi yatırım ile onun potansiyel sosyal ortalama verimliliğinin çarpımına eşittir;
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.                                                                                               (2)
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 Pozitif bir sayı olduğu müddetçe her yeni yatı​rım ekonominin üretim kapasitesini, dolayısıyla üretimini [image: image27.png]I



 oranında artırır. Yatırımın potansiyel sosyal ortalama verimliliği kapasite artışının yatırım düzeyine oranını ifade eder: [image: image28.png]o =(dPjdf) /T



.

      Yatırımın gelir artırıcı etkisi ise, Keynesyen çarpan aracılığıyla ortaya çıkar. Veri marjinal tüketim meylinde [image: image29.png]©)



 gelir artışı yatırım artışı ile çarpanın [image: image30.png](1-¢c)



 çarpımına eşittir;
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.                                                                                    (3)

      Yatırım ve çarpanın değeri arttıkça toplam gelir, marjinal tüketim meyli arttıkça da çarpanın değeri artar. (3) no: lu eşitliğe göre yatırım har​caması ve marjinal tüketim meyli arttıkça büyüme artar  . Bu bağlamda eğer özel kesimin harcamaları herhangi bir sebeple (örneğin olumsuz beklentiler gibi) azalırsa, bu boşluğu kamu harcama artışıyla doldurmak gerekir. An​cak, tek başına harcama artışı sorunsuz bir bü​yümeyi sağlayamaz. Başlangıçta dengede olan bir ekonomide, dengeli büyümenin sürebilmesi için yatırımların kapasite artırıcı etkisi ile gelir artırıcı etkilerinin (4) nolu denklemdeki gibi bir​birine eşit olması gerekir (Domar, 1970);
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.                                                             (4)

      Eğer [image: image34.png]dPjdt > d¥|dt



 olursa toplam arz top​lam talebi aşar, tüketilmeyen mallar kalır, iş​siz​lik ve deflâsyon sorunu ortaya çıkar. [image: image35.png]dPjdt <dYjdt



 Olursa toplam arz toplam talebe cevap veremez enflasyon sorunu ortaya çıkar. Domar modelinde toplam arz ve toplam talebin aynı oranda büyümesinin istenmesi yanında, ek​sik istihdam düzeyinde toplam talebin toplam arzdan daha hızlı artmasına da karşı çıkılmaz. Çünkü harcama artışı çarpan aracılığıyla milli geliri, milli gelir tasarrufları artırır, harcamalar kendi finansmanını doğurarak gelir-harcama dengesi kendiliğinden kurulabilir. Tam istihdam halinde ise talep arzdan daha hızlı artarsa kaçınılmaz olarak enflasyon ortaya çıkar.  (bilgiyonetimi. org, 2007)

Dördüncü
dünya (Fourth World) :  Dün​yanın siyaset ve ekonomik rejim açısından iki kutuplu olarak algılandığı dönemde Üçüncü Dünya terimi, modernizm, kalkınma ve sanayileşme tasarımı açısından kapitalist ve sos​yalist blokların dışında azgelişmişlikle kendine özgülüğü de anlatmıştır. Sosyalist bloğun dağılması ve küreselleşme tartışmalarıyla birlikte, dünya ekonomik sisteminde bağımlı ül​keler açısından modernizmle kalkınma ve rekabetin anlamının kalmadığı ve bütün ülkelerin aynı sistem içinde yer aldığı ileri sürülürken, sistem hiyerarşisinin en altında yer alan ülkelerin, bu sistemden kopacak kadar eko​nomik ilgi alanı olmaktan çıktığı ve artık bir dördüncü dünyanın oluştuğu ifade edilmektedir. Açlık sınırında yaşayan bu ülkeler sermaye akışlarından ve yeni teknolojik yatırımlardan bütünüyle dışlanmıştır.

      Merkez-çevre analizi ve dünya sistemi yak​laşımına göre, çevre ülkelerin kendi dinamikle​rine karsın, merkez ülkelerin yani kapitalizmin gelişme aşamalarından ve sermaye birikim süre​cinden etkilenmesi söz konusudur, küreselleşme yarattığı yeni tekelleşmelerle halklar arasında kutuplaşma ve eşitsizliği büyütmektedir; neo li​berallerse bu etkileşimin halklar arasındaki eşit​sizliği kaldırma yolunda gelişme gösterdiğini ileri sürmektedirler. 21. yüzyıla girildiğinde, Asya Kaplanları, Latin Amerika ülkeleri ve Hin​distan sanayileşme, sermaye yatırımı gibi göstergeler açısından gelişmiş sanayi ülkeleriyle bütünleşmiş görülmekte, petrol zengini Orta Doğu ülkeleri ise ne kalkınma ne bölgesel bütünleşme göstermekte ve ne de küresel sistemin biçimlendirilmesinde rol almaktadırlar. Afrika ülkeleri ise, sömürge dönemi ekonomik bağlarını ve üretim yapılarını korumaktadırlar. Gerçekte dünya kapitalist sistemiyle entegrasyo​nun aldığı özel biçimi gizleyen marjinalleşme te​rimiyle nitelenen Afrika ülkelerinde yaşana açlık ve katliamlar karşısında onlar adına projeler ge​lişmiş ülkeler tarafından üretilmektedir.

      Dördüncü Dünya terimi, yenidünya ekonomik düzeninde Üçüncü Dünya terimine göndermeyle türetilmişse de, anlatılmak istenen, gelişmiş Birinci Dünya, gelişmiş ülkelerin başta ekonomik olmak üzere çıkarlarına göre örgütlenmek zorunda kalan İkinci Dünya ve Dördüncü Dünya olarak adlandırılan, üretim ve tüketim düzeyi ile sermaye düzeyi ile sermaye hareketleri, yatırım ve ticari ilişkiler açısından Üçüncü Sanayi Devrimi’nin ürünlerine muhatap olmayan Üçüncü Dünya’nın varlığıdır. İdeolojik rekabetin sona erdiği ve siyasal olarak çok ku​tupluluğun, ekonomik olarak deregülasyonu sön konusu olduğu dünyada Dördüncü (üçüncü) Dünya ülkeleri , maden, petrol, tropikal ülkeleriyle sadece doğal avantajlara sahipken, siyasal ve toplumsal sorunlarıyla ekonomik ula​şılırlıklarının maliyeti nedeniyle de dışlanmış ve marjinalleşmiş görülmektedir.      (Emiroğlu, Danışoğlu, Berberoğlu, 2006, ss. 200- 201)

Döviz açığı (Exchange deficit) : Azgelişmiş ve gelişmekte olan ülkeler kalkınmalarının ge​rektirdiği yatırımları yapabilmek için ihtiyaç duydukları sermaye donatımı ile üretim tesislerinin gerektirdiği önemli bazı aramalı ve hammaddeleri yurt dışından ithal ederler. Bu ise çoğu kez onların ihracattan ve diğer kaynaklar​dan sağladıkları döviz gelirlerinin üzerinde bir kaynağı gerektirir. Aradaki farka döviz açığı de​nir. (Arda, 2002, s.216)
Döviz dengesi (Exchange equilibrium) : Bir ülkenin uluslar arası ekonomik ilişkilerinde kazandığı dövizlerle harcadığı dövizlerin denk olmasıdır. Kurak olarak döviz dengesi, ülkenin hedef aldığı yada daha genel bir deyişle tam is​tihdamı sürdürecek olan gelişme düzeyinin ge​rektirdiği mal ve hizmet ithalatını, kendi mal ve hizmet ihracatından kazandığı dövizle yapabilmesi durumudur. Ancak bazı koşullarda ithalat gereksinmesi ihracat gelirleri ile karşılanamaz. Bu durumda açığın ortaya çıktığı dönemde kısa vadeli sermaye hareketleriyle ve/veya döviz rezervlerinin kullanılmasıyla dö​viz dengesi sağlanır. Daha sonraki dönemler için ise, döviz kurunu değiştirerek yada doğrudan it​hal kısıtlamasına gidilerek ithalat azaltılır ve ih​racatın sağladığı döviz kazançlarına eşitlenerek döviz dengesi sağlanır.

      Bu mekanizmanın gelişmekte olan ülkelerde sürekli olarak kurulması güçtür. Bu ülkelerde döviz açığı yapısal ve kronik nitelik kazanmıştır Bu nedenle kısa vadede de parasal önlemlerle sürekli bir döviz dengesi sağlanamaz. İthalatın kısılması ise, kalkınma hızının düşürülmesi,  bazı durumlarda yurtiçi üretim kapasitesinin it​hal malı girdilere bağlı olan kısmının kullanıla​maması gibi istenmeyecek bazı sonuçlar doğurabilir. Bu durumda, kısa vadeli borçlan​maların yanı sıra, uzun vadeli dış borçlanmaya da başvurularak döviz açığı kapanacak ve döviz dengesi sağlanacaktır. Bu nedenle, özellikle ge​lişmekte olan ülkelerde, döviz dengesi, ihracat gelirlerinin yanı sıra, dış kredi kullanımını kapsayacak şekilde düşünülmektedir. (Arda, 2002, s.217)
Duesenberry hipotezi (Duesenberry’s model)  :  Keynes’e göre gelir artığında (APC) ortalama tüketim eğilimi düşer. Duesenberry ise ortalama tüketim eğiliminin neden düşmediğini araştırır. Duesenberry’de gelirin istikrarsız tüke​timin istikrarlı olduğunu ortaya koyar. Keynes ‘le ortak yönüdür.

Duesenberry’nin 2 ispat gerekçesi vardır. 

       1) Kişiler eldeki mevcut gelirleriyle elde et​tikleri tüketim kalıpları sonucunda oluşturulan hayat standartlarının altına inme eğilimleri gös​termezler. 

       2) Gelirleri düşse bile oluşmuş tüketim har​camalarından vazgeçmezler. 2000 model arabadan inip 1991 model arabaya binmek iste​mezler.   Bireylerin içinde bulundurdukları sos​yal çevreyi etkileme eğilimleri vardır

      Duesenberry’ de Keynes gibi servet ve mirası göz önünde bulundurmaz. Tüketimi gelirin bir fonksiyonu olarak ele alır. (dersnotlari.net, 2007)

Durgunluk
(reccession): Ekonomik faaliyetlerde duraklama ve gerileme durumu. İş çevrimlerinin bir evresi olarak tepe noktasından sonra durgunluk dönemi gelir ve sonra gelen canlanma dönemi gene durgunluk dönemini ta​kip eder. Üretimde düşüş ve düşüşün yarattığı iş​sizlik, talep daralması, yatırım çekingenliği gibi sorunlar durgunluk göstergeleridir. Durgunluğun derinleşmesi ve uzun sürmesi ekonominin genel canlanma dönemine doğru çevrilemez hale gel​mesi, depresyon olarak adlandırılır.

      Durgunluğun iş çevrimlerinin konusu olup olmadığı konusunda iktisatçılar arası tartışma sü​rüp gitmektedir. İş çevrimleri kuramı işsizliğin ve büyümenin görece düşük olduğu olacağını kabul eder. Ancak bu ekonominin bir durgun​luğa girmesi gerektiği anlamına gelmez. Tüketicilerin ve yatırımcıların sisteme güveni durgunluğun ortaya çıkıp çıkmamasında önemli rol oynar. Bir dizi kötü haberin ardı ardına patlak vermesi yeterince çok sayıda insanın gelecekleri için kaygılanıp, yatırımlarını ve tüketimlerini kısmasına, birikimlerini artırmasına neden olabilir. Bu da çoğaltan etkisiyle bir durgunluğa neden olabilir.

      D.Ricardo ve azalan verimler kanununun et​kisi altındaki J. S. Mill, kapitalist gelişmenin sı​nırına dayanacağı ve yatırımlar arttıkça azalan kar oranları nedeniyle belirli bir aşamadan sonra dinamizmin sona ereceği ve yeni sermaye birikimi olmayarak büyümenin olmayacağı kanı​sına varmışlardı. Klasik durağan durum kuramına göre üretim azami düzeye varmıştır, ücretler asgari geçim düzeyinde ve net sermaye birikimi sıfırdır.

      19. yüzyılın büyük teknolojik yeniliklerinin ve yeni yatırım alanlarının açılmasının hızının düşmesinden sonra yatırında uzun dönemli ek​siklik olacağı düşüncesi durgunluk kuramları oluşturulmasına yol açmıştır. Bu çözümleme gerçekte kapitalizmin kendisini yeniden üretmesi ile durgunluk arasındaki ilişkiyi konu edinir. (Emiroğlu, Danışoğlu, Berberoğlu, 2006, ss.    206 - 207 )
Durgunluk teorisi (theory of reccession) : Durgunluk yaklaşımını öne sürmüş olan iktisatçılar, yatırımda uzun dönemli eksiklik te​zine ağırlık vermektedirler. Kapitalist ülkelerde tam istihdamı sürekli olarak sağlayacak net yatı​rım oranının kendiliğinden oluşmasına neden olacak kuvvetler mevcut değildir. Net yatırım ekonomik sistemdeki değişme ve gelişmenin bir sonucudur. 19.yy de yıllık yatırım oranı om yük​sekti, çünkü demiryolları gibi devrimci teknolojik ilerlemeler, yeni toprakların kapitalist ülkelere açılması ve süratli nüfus artışları net yatırımı olumlu etkilemekteydi. 20 yy nin başlamasıyla bu gelişme faktörlerinde temel de​ğişmeler görüldü. Nüfus artışı ciddi bir şekilde yavaşlamaya başladı ve bir süre sonra sıfıra ka​dar indi. Yeni toprakların kapitalist ülkelere açılması devam etse bile eski hızını kaybetmiş bulunuyor. Teknolojik gelişme ve değişme ise, az da olsa eski hızını kaybetmiştir ve diğer iki faktörün kayıplarını telafi edecek düzeyde değildir. Üstelik olgunluk dönemine varmış olan sanayi ülkeleri, yıllık tasarruf oranlarını muhafaza etmişler, hatta artırmışlardır. Bu ne​denle işsizlik üzerindeki baskı çoğalmış bulunuyor. Durgunluk tezine göre, tek başına tü​ketim belli bir düzeye yükseldikten sonra, bu dü​zeyin devam etmesi için, aşınan sermayenin amortisman yoluyla değişmesi yeterlidir.Bu ba​kımdan yeni tasarruflara gerek yoktur; amortisman karşılık hesaplarındaki birikim buna yetmektedir. Dolayısıyla yeni tasarrufların yatı​rım olanakları bulunmayacaktır. (Arda, 2002, s.223)
Dünya bankası (World Bank):   Dünya Bankası, II. Dünya Savaşı'nın ardından 1945 yı​lında Uluslararası Yeniden Yapılanma ve Kalkınma Bankası (IBRD) adıyla kurulmuş, 1947 yılında Milletlerin özerk uzman kuruluşla​rından biri olma özelliği kazanmıştır. Günü​müzde dünya devletlerinin 181'i Banka üyesidir. Bunlardan 11'i, Banka sermayesinin %55'ine sa​hiptir. Türkiye'nin sermayedeki payı ve oy gücü %0,5 düzeyindedir. Dünya Bankası Guvernörler Kurulu, İcra direktörleri Kurulu, Başkanlık or​ganları tarafından yönetilmektedir. Guvernörler Kurulu, üye devletlerin atadıkları birer guvernör ve vekilinden oluşmakta ve yılda bir kez toplanmaktadır. İcra direktörleri Kurulu iki yıl için görevlendirilen 24 üyeli ve sürekli karar or​ganıdır. Zaman içinde bir grup haline gelerek Dünya Bankası Grubu (World Bank Group) adını alan kuruluşun bünyesinde beş ana kurum yer almaktadır.

      Uluslararası Yeniden Yapılanma ve Kalkınma Bankası - IBRD 1945 yılında kurulmuş olan ve gelişmekte olan ülkelerin kamu sektörüne kredi açan bölümdür. Türkiye kuruma 1947 yılında üye olmuştur. Kişi başına GSMH'ya göre yapılan dört gruplu sınıflandır​mada Türkiye III. Grupta yer almakta, böylece 5 yıl geri ödemesiz 17 yıla kadar vadeli kredi kul​lanabilmektedir. Türkiye'nin sermaye ve oy gücü %0,5 düzeyindedir.

      Uluslararası Kalkınma Birliği - IDA 1960 yılında kurulmuştur. Kişi başına gelir bakımın​dan yoksulluk çizgisinin altında kalan ülkelere kredi açmaktadır. Bu ülkelere genel olarak sıfır faizli ve 35–40 yıl vadeli kredi kullandırmakta​dır. Türkiye IDA’ ya 1960 yılında katılmıştır; toplam sermaye içindeki payı %0,9'dur ve bu fondan kredi kullanmamaktadır.

      Uluslararası Mali İşbirliği - IFC 1956 yılında kurulmuştur. Bu parça, gelişmekte olan ülkelerde özel sektöre kredi açmak ve özel sek​törün gelişmesini sağlamak ile görevlidir. Türkiye, bu kuruma kurulduğu yıl katılmıştır ve toplam sermaye içinde %0,6 paya sahiptir.

      Çok taraflı Yatırımlar Garanti Ajansı - MIGA 1985 yılında kurulmuştur. Gelişmekte olan ülkelerde yapılacak yabancı yatırımlara, ti​cari olmayan (döviz transfer zorluğu, kamulaş​tırma, millileştirme, vb.) riskleri karşılamaya dö​nük güvenceler sağlamak ile görevli parça olarak tasarlanmıştır. Türkiye MİGA'ya 1988 yılında katılmıştır. Bu kurum içinde sermaye payı ve oy gücü %0,4 düzeyindedir.

      Uluslararası Yatırım Anlaşmazlıkları Çözüm Merkezi - ICSID 1965 yılında kurulmuştur. Merkez, arabuluculuk ve hakemlik davalarına bakan bir organdır. Tahkim ve Uzlaşma Panellerine ilişkin kurallar geliştirmekte, uzlaştırma komisyonu olarak iş görmektedir. Türkiye bu kuruma 1987 yılında katılmıştır. (wikipedia. org, 2007) 

Dünya ticaret örgütü (World Trade Organization): çok taraflı ticaret sisteminin yasal ve kurumsal organıdır. WTO, hükümetle​rin iç ticaret yasalarını ve düzenlemelerini nasıl yapacakları hususunda yasal bir çerçeve ortaya koymaktadır ve toplu görüşmeler ve müzakereler yoluyla ülkeler arasında ticari ilişkilerin geliştirildiği bir platformdur.

      WTO, 1 Ocak 1995'te kurulmuştur. Uruguay Round'a taraf olan ülkeler 15 Aralık 1993'te gö​rüşmeleri tamamlamış ve Fas'ın Marakeş kentinde Nisan 1994'te "Nihai Karar" bakanlar ta​rafından imzalanmıştır. 15 Nisan 1994'te ilan edilen Makareş Deklerasyonu, Uruguay Round'u görüşmelerini onaylamış ve Tarifeler ve Ticaret Genel Anlaşması (GATT) altında gerçekleştiri​len yedi görüşmenin "dünya ekonomisini güçlendirdiği ve daha fazla ticaret, yatırım, istih​dam ve gelir artışı sağladığı"nı ilan etmiştir. WTO, Uruguay Round'u görüşmelerinin şekillendiği ve bir anlaşmadır ve GATT'ın.

      WTO, sadece üyelik açısından (1994 sonunda 128 üye) GATT’ tan fazla değil, aynı zamanda, uygulandığı ticari faaliyetler ve ticaret politikalar açısından da daha geniş bir alanı kap​samaktadır. GATT, sadece mal ticaretini kapsarken, WTO mal, hizmetler ve fikri mülkiyet hakları olarak da bilinen "fikir ticareti'ni de kapsamaktadır.

      ATO’nun esas fonksiyonları; top yekûn ola​rak WTO'yu oluşturan çok taraflı ticaret görüşmelerini yönetmek ve uygulamak, çok ta​raflı ticaret görüşmelerinde bir forum olarak gö​rev yapmak, ticari anlaşmazlıklarına çözüm ara​mak, milli ticaret politikalarını denetlemek ve bu amaçlarla küresel ekonomik politika yapımında görevli uluslararası kuruluşlarla işbirliğine git​mektir.

      WTO anlaşması, tarımdan, tekstile ve hazır giyim, hizmetlerden fikri mülkiyet hakları kurallarına kadar, değişik alanlarda 29 ayrı me​tinden oluşmaktadır. Bunlara ilave olarak WTO üyelerine ilave sorumluluklar ve taahhütler yük​leyen, ilave 25 bildirge, karar ve anlaşma da bu​lunmaktadır. WTO kuralları geleneksel olarak hassas sektörler olarak kabul edilen tarım malları ticareti ve tekstil ve hazır giyim ürünlerini de kapsamaktadır. Tarım da kabul edilen kurallar pi​yasaya giriş şartlarını, yerli üretimi destekleme kurallarını, ihracat teşvik uygulamalarını ve gıda güvenliği, bitki ve hayvan sağlığı kurallarını içermektedir. Tekstil ve hazır giyimde yeni ku​rallar Çok Elyaflılar Anlaşması'ndan sonra 10 yıllık bir geçiş dönemi ile WTO kurallarına dâhil olacaktır.

      Hizmetler ticaretindeki ilk anlaşma; üyelerin kapsamı, milli uygulamalar ve piyasaya giriş ko​nularındaki yükümlülüklerinden bahsetmekte ve hizmetler ticaretinin daha da liberalleştirilmesi hususunda genel bir çerçeve çizmektedir. Devam eden görüşmeler hali hazırda finansal hizmet​lerde piyasaya giriş taahhütleri, temel iletişim sektörleri, deniz nakliyatı ve insanların sınırdan sınıra geçişi hakkındadır. Görüşmelerde diğer bir ilk de fikri mülkiyet haklarının ticaretle ilgili yö​nüdür (TRIPS). Bu anlaşma, sadece telif hakları, patent hakları gibi yeni fikri mülkiyet haklarını dile getirmekle kalmamakta, ayrıca coğrafi işa​retler, endüstri tasarımı, ticaret markaları ve tica​ret sırları ve know-how (süreç bilgisi) haklarını da koruma altına almaktadır. Mal ticaretinde WTO kuralları, anti-damping uygulamaları, teş​vikler ve karşı uygulamalar, gümrük uygulama​ları ve ithalat lisansı konularını da kapsamakta​dır. Kurallar, şayet bu uygulamalar gündeme geldiğinde ne gibi kuralların tatbik edileceğini de açıklamaktadır.

Yukarıda değinilen anlaşmalarla pek çok basit ve temel ilkeler hep birlikte yeni çok taraflı ticaret sistemini meydana getirmektedir. GATT'ın ana kuralları, üyeler arasında ve ithalat ile yerli üre​tim arasında ayırım yapmayı yasaklamaktadır. Mesela Madde I " En Çok Kayırılan Ülke " (MFN) fıkrasında her hangi bir ülkenin bir ül​keye uyguladığı imtiyazın başka ülkelere uygulanandan daha az olamayacağı belirtilmek​tedir. Ayırım yapmamanın bir diğer şekli de ulu​sal muamele'dir ve mallar bir piyasaya girdiğinde en az yurt içinde üretilen mallar kadar kayırılabileceği belirtilmektedir.

Tarife İndirimleri
GATT'ın 1948'de kuruluşunu takiben ortalama ta​rife seviyesi toplam yedi görüşmeyle kademeli olarak indirilmiştir. Uruguay Round bu başarılara bir yenisini eklemiştir. Ortalama tarife seviyeleri önemli ölçüde düşerken genel bağlı ta​rife seviyeleri de önemli miktarda artmıştır. Ta​rife indirimleri yoluyla piyasaya giriş taahhütleri Uruguay Round'unda toplam 22.500 sayfalık ulusal tarife listelerinde yer almaktadır.

      Pek çok kısımda beş yılda tamamlanacak olan tarife indirimleri gelişmiş ülkelerin sanayi ürünleri tarifelerinde toplam % 40'lık bir indirim sağlayan, ortalama % 6,3 olan tarifeleri, % 3,8'e indirmektedir ve gelişmekte olan ülkelerden ya​pılan sanayi ürünleri ithalatı değer olarak % 20'den % 44'e çıkaracaktır. Tarife yapısının daha yüksek kısmında yer alan ve % 15'in üzerinde ta​rifeleri kapsayan tüm kaynaklardan gelişmiş ül​kelere yapılan ithalat; % 7'den % 5'e ve gelişmekte olan ülkelerden yapılan ithalatta % 9'dan % 5'e düşmüştür.

WTO ve GATT arasındaki farklar 

                
WTO, sadece GATT'ın biraz geniş​letilmiş bir şekli değil, aksine tamamen de​ğişik bir yapıya ve farklı bir karaktere sahiptir. İkisi arasındaki temel farklılıklar şöyle sıralanabilir;

1. GATT, herhangi bir kurumsal ya​pısı olmayan ve kuruluşundaki amacı 1940'ta Uluslararası Ticaret Örgütü'nü kurmak olan ve bu amaçla çeşitli kuralları içeren çok taraflı bir anlaşmadır, 

2. GATT, geçici olarak kurulmuş ve 40 yıllık bir faaliyetten sonra anlaşmaya taraf olan hükümetler GATT'ı sürekli bir anlaşmaya çevirmek istemişlerdir. WTO taahhütleri buna karşın sürekli bir karakter taşımaktadır, 

3. GATT kuralları sadece mal ticare​tini kapsarken, WTO mal ticaretinin yanında, hizmetler ticareti ve ticari nitelikteki fikri mülkiyet haklarını da kapsamaktadır, 

4. GATT anlaşması çok taraflı bir araçken 1980'lerde yeni pek çok anlaşma ilave edilerek, selektik bir yapıya dönmüştür. WTO'yu oluşturan anlaşmalar ise neredeyse tamamı çok taraflıdır ve taahhütler üyelerin tamamını bağlamaktadır, 

5. WTO, GATT'a göre anlaşmazlıkların çözümünde daha hızlı çalışan, otomatik mekanizmalara sahiptir. 

1947 GATT anlaşması 1995 yılının sonuna ka​dar yürürlükte kalmıştır ve bu suretle tüm GATT üyelerinin WTO anlaşmasını kabul etmeleri için gerekli süre sağlanmıştır. Fakat GATT, "GATT 1994" şeklinde WTO anlaşmasının bir parçası olarak uluslararası mal ticaretini etkileyen ana hususları belirlemeye devam edecektir.

WTO Karar Alma Yöntemleri 

      WTO, GATT'ın geleneksel olarak karar alır​ken kullandığı yöntem oylama değil, fakat fikir birliği (concensus) yöntemidir. Bu izlek üyelere, bazen çok taraflı ticaret sisteminin yararına olu​şan görüş birliğine katılınsa da, kendi çıkarlarını, iyi bir şekilde göz önüne alınması imkânını sağ​lamaktadır. Görüş birliğinin sağlanamadığı du​rumlarda WTO, oylama yöntemini kullanmakta​dır. Bu gibi durumlarda her ülke bir oy kullanarak, karar oy çokluğuyla alınmaktadır.

      WTO Anlaşması'nda kabul edilen dört değişik oylama yöntemi bulunmaktadır.

· İlk olarak, WTO üyelerinin dörtte üçünün oyuyla herhangi birçok taraflı ticaret anlaşması oluşturulması kabul edilebilir. 

· İkinci olarak, Bakanlar Konferansı dörtte üç çoğunlukla uluslararası bir anlaşma ta​rafından herhangi bir üyeye yüklenen bir sorumluluğu kaldırabilmektedir. 

· Üçüncü olarak, uluslararası analaşmaların hükümlerini iptal etme kararı an​cak tüm üyelerce kabul edilmesi veya kararın niteliğine bağlı olarak üçte iki çoğunlukla alınabilmektedir. Fakat bu iptal kararları, sadece WTO üyeleri tarafından kabul edildikten sonra yürürlüğe girebilmektedir. 

· Son olarak, yeni bir üyenin alınması ancak Bakanlar Konferansı'nda üçte iki çoğunlukla kabul edildikten sonra gerçekleşe​bilmektedir. 

WTO'da Anlaşmazlıkların Çözülmesi 

      Anlaşmazlıkların çözümü sistemi, WTO'nun uluslararası ticaret sistemine güvenlik ve öngörü sağlayan bir unsurdur ve bu sistem sayesinde WTO üyeleri, uluslararası ticaret kurallarının aleyhlerine ihlali durumunda kendileri bir girişimde bulunmamakta, fakat çok taraflı anlaşmazlıkların çözümü sisteminin bu durumu çözmesini istemektedirler.

      İlke olarak imtiyazlar, verilen cezaya konu sektörle aynı olan sektöre verilmelidir. Şayet bu uygulanabilir değil veya etkin değilse, imtiyazlar anlaşmada yer alan farklı bir sektöre de verilebilir.

      Her durumda WTO'nun Anlaşmazlıkların Çö​zümü Organı (DSB) kabul edilen tavsiyelerin ve kuralların uygulanmasını izlemekte ve her türlü anlaşmazlığa konu olan durum, tamamen ortadan kalkmadıkça gündeminde bulunmaya devam etmektedir.

Kalkınmakta Olan Ülkelere ve Geçiş Ekonomile​rine Yardım 

      1994 yılı sonunda 128 GATT üyesi ülkeden 97'sini oluşturan gelişmekte olan ülkeler ve ha​len piyasa ekonomisine geçiş sürecinde olan ül​keler WTO'nun üye sayısı arttıkça, örgütte ağır​lıkları daha da artmaktadır. Sonuç olarak; adı ge​çen ülkelerin ihtiyaç ve problemlerine büyük önem verilmektedir. Örnek olarak WTO Sekreterliği kendi başına veya diğer uluslararası organizasyonlarla işbirliğine giderek seminerler düzenlemekte ve WTO taahhütlerini uygulamada veya çok taraflı ticaret görüşmelerine etkin ola​rak katılmada ilgili ülke hükümetlerine veya yet​kili uzmanlarına teknik işbirliği imkânı sağlamaktadır. Bazı WTO faaliyetleriyle ilgili olarak ticaret politikaları ve anlaşmazlıkların çö​zümü konuları dâhil olmak üzere, özel kurslar verilmektedir. Dahası gelişmekte olan ülkelere ve bunların içinde özellikle en az gelişmiş olan ülkelere kendi ihracatları ile ilgili olarak, ticaret ve tarife bilgileri hakkında ve bu ülkelerin WTO'ya katılmaları konusunda yardım edilmektedir.

Ticaret ve Çevre 

      WTO, ticaret ve çevre konularını birbirine bağlamaktadır. Bu konuda 1995 yılında aşağıdaki konularla ilgilenmek üzere bir komite kurulmuştur; çok taraflı çevre anlaşmaları, sür​dürebilir büyüme, çevre ve ticaret, piyasalara gi​riş; özellikle gelişmekte olan ülkelere yapılan ih​racatın geliştirilmesi, yurt içinde ticareti yasaklanan malların ticareti, ambalaj; etiket ve diğer dönüşümlü malzemelerin ticaretle ilgili mevzuatlarda birbirine uyumlu olmasının sağlanması.

Üyeler 
      WTO'nun 149 üyesi bulunmaktadır. Antigua ve Barbuda, Arjantin, Avustralya, Avusturya, Bahreyn, Bangladeş, Barbados, Belçika, Belize, Bolivya, Botsvana, Brezilya, Brunei, Burkina Faso, Burundi, Kanada, Orta Afrika Cumhuri​yeti, Şili, Kolombiya, Kosta Rika, Fildişi Sahilleri, Küba, Kıbrıs, Çek Cumhuriyeti, Danimarka, Cibuti, Dominik, Dominik Cumhuriyeti, Mısır, El Salvador, Estonya, Finlandiya, Fransa, Gabon, Almanya, Gana, Yunanistan, Grenada, Guatemala, Gine, Yeni Gine, Guyana, Honduras, Hong Kong, Macaristan, İzlanda, Hindistan, Endonezya, İrlanda, İsrail, İtalya, Jamaika, Japonya, Kenya, Kore Cumhuriyeti, Kuveyt, Lesoto, Liechtenstein, Lüksemburg, Makau, Madagaskar, Malavi, Malezya, Maldivler, Mali, Malta, Moritanya, Mauritus, Meksika, Fas, Mozambik, Myanmar, Namibya, Hollanda, Hollanda Antilleri, Yeni Zelanda, Nikaragua, Nijerya, Norveç, Pakistan, Paraguay, Peru, Filipinler, Polonya, Portekiz, Romanya, Saint Lucia, St. Vincent ve Grenadalar, Senegal, Sierra Leone, Singapur, Slovakya, Slovenya, Güney Af​rika, İspanya, Sri Lanka, Surinam, Swaziland, İsveç, İsviçre, Tanzanya, Tayland, Togo, Trinidad ve Tobago, Tunus, Türkiye,Uganda, İngiltere, ABD, Uruguay, Venezuela, Zambiya ve Zimbabve kürdistan
      WTO'nun en yetkili birimi, WTO'ya üye ülke temsilcilerinden oluşan, iki yılda en az bir kez toplanan ve çok taraflı ticaret görüşmeleri ile il​gili sorunlarda karar vermekle yetkili olan, Bakanlar Konferansı'dır dır.

      WTO'nun günlük işlerini yürütmek üzere pek çok alt birim kurulmuştur. Bunlardan yine WTO üyelerinden oluşan Genel Konsey; Bakanlar Kon​feransına rapor vermekle sorumludur. Rutin işleri Bakanlar Konseyi adına yapan Genel Kon​sey, iki kısımdan oluşmaktadır. Bunlar; anlaşmazlık çözüm prosedürlerini idare eden, Anlaşmazlık Çözüm Organı (DSB) ve her bir WTO üyesinin ticaret politikalarını düzenli ola​rak değerlendiren, Ticaret Politikaları Değerlen​dirme Organı (TPRB)'dır.

      Genel Konsey sorumluluklarını, üç ana or​gana devretmiştir. Bunlar; Mal Ticareti Konseyi, Hizmet Ticareti Konseyi, Ticaretle İlgili Fikri Mülkiyet Hakları Konseyi'dir. Mal Ticareti Kon​seyi; her ne kadar her anlaşma kendi özel denetleme organına sahipse de, mal ticaretine konu olan anlaşmaların takibi ve uygulanmasını denetlemektedir. Diğer iki Konsey de kendi so​rumluluk alanlarına giren anlaşmaların takibi ve uygulamasını denetlemekle sorumludurlar ve ge​rekli durumlarda kendi alt birimlerini kurmakla yetkilidirler.

      WTO Genel Konseyi, Anlaşmazlıkların Çö​zümü Organı (DSB) olarak toplanabilir ve Uruguay Round'u Nihai Senedi'nde yer alan her​hangi bir anlaşmadan kaynaklanan, anlaşmaz​lıklarla ilgili olarak karar verir. Bu sebeple DSB, paneller kurmak, ceza vermek, verilen raporları yeniden görüşmek, karar ve tavsiyelerin uygulanmasının takibini yürütmek ve tavsiyele​rin uygulanmaması durumunda, misilleme kararları vermekle yetkilidir.

      WTO anlaşmazlıkları önleme mekanizması, anlaşmazlığa taraf olanların her birine temyiz yoluna gitme imkânı tanımaktadır. Temyiz baş​vuruları DSB tarafından kurulan bir daimi Temyiz Organı tarafından cevaplandırılmaktadır. Bu Temyiz Organı WTO üyelerini temsil eden yedi kişiden oluşmaktadır ve dört yıl görevde kalmaktadır. Bu kişilerin, herhangi bir hükümete bağlı, hukuk ve uluslararası ticaret alanında tanı​nan, bilgili kişiler olmaları gerekmektedir.

      Cenevre'de bulunan WTO sekreterliği 450 personele sahiptir, bir Genel Müdür ve üç Genel Müdür Yardımcısı tarafından idare edilmektedir. Sekreterliğin gelişmekte olan ülkelere ve özellikle az gelişmiş ülkelere teknik yardım sağlamak gibi, özel bir sorumluluğu da bulunmaktadır. WTO ekonomistleri ve istatistikçileri, ticaret politikaları ve performansı hakkında araştırmalar yaparken; hukuk uzmanları, WTO kurallarının uygulanması ile il​gili ticaret anlaşmazlıklarının çözülmesi konularında çalışmaktadırlar. Sekreterliğin işle​rinin pek çoğu yeni üyelerle anlaşmaların başlatılması ve üyelik hakkında olarak hükümetlere önerilerde bulunmakla ilgilidir.

       WTO bütçesi 83 milyon USD’ dır ve ülkelerin katkıları ticarette aldıkları paya göre belirlenmektedir. WTO bütçesinin bir kısmı Uluslararası Ticaret Merkezi 'ne gitmektedir. (wikipedia.org, 2007) 

Dünya sistemi teorisi ( World systems theory) : Kapitalist sistemin dünya pazarını ya​ratması ve bu değişim ağından yaratılan işbölümünün merkez adı verilen gelişmiş kapitalist ekonomilerin çıkarlarına, çevre ve yarı çevre denilen ülkelerin aleyhine işleyen hiyerarşik bir sistem oluşturması, tarihin, bu sis​temin oluşturduğu bütünlüklü ilişkiler anlaşılmadan kavranmayacağı tezidir.

      Kapitalizmin 15. yüzyılda Avrupa’da ortaya çıkmış ve merkez oluşturan bu ülkeler, ilişki kurdukları diğer ülkelerin ekonomilerini kendi ekonomilerinin ihtiyaçlarına göre, kısaca Avrupa pazarları için hammadde üretecek ve buradan mamul madde alacak biçimde dönüştürerek eko​nomik bütünleşme yaratmışlardır. Sermaye yo​ğun üretim merkezde, emek yoğun üretim çevre ülkelerde yürütülerek, eşitsiz değişim aracılı​ğıyla değiştirilir ve uluslar arası sistem yeniden üretilir. Eşitsiz gelişme yasasına göre büyüyen kapitalizm, çevre ülkelerde de azgelişmişlik ya​ratmaktadır.

      Dünya sistemi tezi, sermaye birikim olanaklarıyla belirlenen hegemonik silsile tanımlayarak, 17. yüzyılda Hollanda, 19. yüzyılda İngiltere ve 20. yüzyılda ABD hegemonyasının oluştuğunu, her hegemonik sil​silenin kendi içinde sistematik birikim döngüsü ile çözümlenmesi gerektiğini, büyük sermaye çevreleriyle devletlerarasında ilişkilerin, ilişkilerin alttan gelen baskıyla da birlikte değerlendirilmesi gerektiğini ortaya koyar. 

      Marksist ve Neo-Marksist emperyalizmin kurumlarından, bağımlılık teorilerinden, Yapısalcılıkla Andre Gundar Frank’ın merkez-çevre analizi ile azgelişmişlik kavramlaştırmala​rından, Annales Okulu ve Fernard Braudhel’in çalışmalarından etkilenen dünya sistemi anlayışı Immanuel Wallerstein’in 1974 yılında yayınlanan The modern World system ( Modern Dünya Sistemi ) kitabıyla bu günkü çerçevesine oturmuştur. Dünya sistemi tezi, kendisinden ön​ceki sosyal bilim anlayışının değiştirilmesi ge​rektiğini, Batı/Avrupa merkezli bu anlayışın, kendi dışında kalan ekonomik- tarihi süreci kav​ramsallaştırmadığını ileri sürmektedir.

      Dünya sistemi tezi, Avrupa merkezli sosyal bilim geleneğinin Avrupa dışı toplumları tarihsizleştiren anlayışına karşı çıkarken, bütün dünya tarihini kapitalizmin geliştirme ve dünya pazarı oluşturma süreci içinde bütünleştirmekte, fakat kapitalizmin öncesi ve dışı açısından bir tez getirmeyerek, dünya tarihini 16.yüzyıldan itibaren başlatmış olmaktadır.

      Wallerstein’ın tezinin odağına ticari değişimi aldığı eleştirisiyle, kapitalizmin 16. yüzyıl keşifler çağı ticareti ile değil İtalyan şehir devletleri – Akdeniz ticareti ile 13. yüzyılda veya Sanayi devrimi ile başlatılması gereği tar​tışmaları yanında, arkeoloji ve antropolojinin çe​kirdek bölge kavramıyla dünya sisteminin merkez kavramını özdeşleştiren biçimde, Samir Amin ve Andre Gunder Frank tarafından geliştirilen tezlerle, Batı Avrupa’nın merkez ol​duğu dünya sisteminden önce başka dünya sis​temleri yaşamadığı ve merkezler bulunduğu tezleri geliştirilmiştir. 

      Dünya sistemi tezi 1990’lardan itibaren es​kisi kadar ilgi görmemeye başlamış ve kapitalizmin yeni aşaması olarak sunulan küreselleşme tezleri karşısında gittikçe siyasallaşmak durumunda kalarak egemen söylemin dışında kalıp zayıflamıştır.     (Emiroğlu, Danışoğlu, Berberoğlu, 2006, ss.    210 - 212 )

Dual ekonomi ( dual economy) : Geri kalmış bölgelerde iktisatçıların geçen yüzyıl yaptıkları bazı gözlemlere dayanmaktadır.

      O tarihlerde Endonezya bir Hollanda sömürgesi idi. Hollandalılar, kauçuk üretimini teşvik amacıyla, ihracat vergilerini kaldırmıştı. Ancak fiyatların yükselmesi, yerlileri üretimi ar​tırmaya değil, daraltmaya sevk etmişti. Yapılan incelemeler, Rusya’da çavdar yahut Hindis​tan’da pirinç eken köylülerinde aynı davranışı gösterdiklerini ortaya çıkarmıştı. Tersine arz elastikiyeti durumuna hemen bütün gelişmemiş ülkelerin küçük çiftçilerinde rastlanabileceği gö​rülmüştü. Köylülerin en az geçim ihtiyacını kar​şılayacak kadar çalışma eğiliminde olduğu ve daha fazla kazanmak için yorulmak istemediği anlaşılmıştı.
      Hollandalı iktisatçı Julius H. Böke, bu durumu şöyle açıklamış

     Azgelişmiş ekonomiler, fiyat mekanizmasını arz koşullarına ayarlayamamaktadır. Klasik ikti​sadın batı ekonomilerini izah eden fiyat teorisi, gelişmemiş bölgelerde geçerli değildir. Geri kalmış memleketlerin sorunlarını ayrı bir teorik yaklaşımla ele almak gerekir

      Batı ekonomisindeki iktisadi ihtiyaçlar ve Endonezya’da sosyal ihtiyaçlar öncelik arz et​mektedir. Endonezya’da kapitalizm ile ilkel köylü düzeninin dirsek dirseğe bulunduğu bir düalizm vardır. İlkel tarım ekonomisinde, piyasa 

kanunları ileri memleketlerdeki gibi işlememek​tedir. Yerli kapitalistler köylüye uzaktır ve birer yabancı gibidir. Burada kapitalizm bir yamamadır. Sanayi ekonominin kendi gelişmesinden doğmamış, batıdan nakledilmiştir. Köylü sınıfı ile kapitalistler arasında bir köprü yoktur ve iktisadi gelişmenin yolu topluma ka​palıdır. 

      Küçük çiftçinin yaşayış standardı, yüksel​meksizin kalmaktadır. Üretim çoğalsa bile artan nüfus, kişi başına düşen payın büyümesine im​kân bırakmamaktadır. Asya’da kütlelerin fa​kirli​ğine çare yoktur. Dual ekonomiler, büyümeksi​zin yıpranan, ihtiyarlayan bir sosyal yapıdadırlar. (Milliyet, 1988, s.235) 
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